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(Se inicia la Sesién siendo las diecisiete horas).

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR ESTELLA
HOYOS): Buenas tardes, sefiores Procuradores. Va a
dar comienzo esta sesién informativa, en la que com-
parece ¢l sefior Consejero de Fomento. Para su expo-
sicion, la exposicion de su informe, tiene la palabra el
sefior Consejero.

EL SENOR CONSEJERO DE FOMENT O (SE-
NOR LORENZO MARTIN): Muchas gracias, sefior
Presidente, sefiores Procuradores. Tal y como he ve-
nido haciendo en las Comisiones de Transportes, Tu-
rismo y Comunicaciones, e Industria y Energia, vengo
compareciendo informando sobre la gestion de la
Consejeria al afio mil novecientos ochenta vy seis, con
alguna breve referencia de lo que ha sido la gjecucion
de los programas durante estos aftos de gestion. Y un

. poco, también, al hilo de lo que es el funcionamiento
de mi departamento, derivado de la creacion del mis-
mo y proveniente de Ia fusién de dos departamentos
de la Junta de Castilla y Ledn, hoy dia el departamen-
to-Consejeria de Fomento, que asume como ustedes
conocen los departamentos de Transportes, Turismo
y Comercio ¢ Industria, Energia y Trabajo.

. Einiciando el tema y como he venido haciendo...,
se oye mal... No se oye nada... Subiré yo el volumen
de mi garganta... €s que retumba mucho. Entonces,
decia Seiiorias que, tal y como he venido haciendo en-
las otras Comisiones, voy a hacer una breve referencia
a la organizacion del departamento del que soy titu-
lar, la Consejeria de Fomento, en base a la normativa
que lo regula y que, como conocen Sus Sefiorias y que
han seguido por el Boletin Oficial de la Comunidad,
esta amparado por el Decreto 220/86, de cuatro de
Diciembre, sobre estructura organica de la Consejeria
de Fomento, que en sintesis divide al departamento
en los siguientes organos: la Secretaria General, la
Direcciéon General de Industria y Energia, la Direc-
cién General de Promocion Indusirial, Comercio y
Trabajo, la Direccién General de Transportes, la Di-
reccién General de Turismo, asi como el Gabinete de
la Consejeria y las Delegaciones Territoriales. Como
les decia a Sus Seifiorias, eso esta recogido en el Decre-
to 220, de cuatro de Diciembre de mil novecientos
ochenta v seis, que a su vez se desarrolla por orden de
dieciocho de diciembre del ochenta y seis, de estructu-
ra orgénica de la Consegjeria de Fomento, que divide
a su vez estos organos en las signientes unidades. La
Secretaria General en el servicio de asuntos generales,
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servicio de asuntos econdmicos, asesoria juridica e
intervencién delegada. La Direccion General de In-
dustria y Energia en el servicio de industria, servicio
de minas, servicio de politica energética e investiga-
cidn minera, y servicio de energia. La Direccion Ge-
neral de Promocion Industrial, Comercio y Trabajo,
en el servicio de promocién industrial, servicio de
financiacién de empresas, servicio de promocién y
ordenacién comercial, servicio de regulacion del co-
mercio y politica de precios, y servicio de trabajo. La
Direccién General de Transportes no ha sufrido nin-
guna modificacién con respecto a la anterior estructu-
ra que tenia la Direccidn en la Consejeria de Trans-
portes, Turismo y Comercio, y, por tanto, queda divi-
dida en el servicic de explotacion e inspeccion,
servicio de concesiones y autorizaciones, y servicio de
planificacién e infraestructura. Y la de Turismo tam-
poco ha sufrido modificacién y queda estructurada en
el servicio de promocidon ¢ informacion, servicios de
empresas y actividades turisticas.

También en dias posteriores aparecié una orden,
de fecha treinta de Diciembre del ochenta y seis, por
la que se estructuraba la Consejeria de Fomento en la
periferia, que en sintesis queda dividida en todas sus
delegaciones, independientemente de que estén cu-
biertas ahora en funcién de las necesidades de cada
una de ellas —necesidades en muchos casos objetivas,
en otros casos en funcién de los medios disponibles—,
en la secretaria técnica, secciéon de industria, seccién
de minas, seccidn de energia y edificios no industria-
les, seccton de promocion, seccidén de comercio, sec-
cidn de concesiones y autorizaciones de transportes,
seccion de explotacion e inspeccién de transportes, y
seccién de turismo,

- En definitiva, y asi resumiendo brevemente, lo que
aparece en la Consejeria de Fomento como elemento
mas destacado es al adscripcién del servicio de inves-
tigacién minera a la Direccion General de Industria y
Energia, y la aparicién de la Direccién General de
Promocién Industrial, Comercio y Trabajo, que se
constituye, en cierto modo, en lo que en alguna otra
Comunidad existe, en una Comunidad concretamen-
1€, como una iniciativa, una Direccion General de
promocion, de iniciativas empresariales, toda vez que
en esa Direccién General practicamente confluyen
todas las medidas de apoyo a la iniciativa generadora
de riqueza e iniciativas generadoras de empleo. De
forma tal que inclusive, como filosofia en esa Direc-
cion General, practicamente todas las lineas que el
resto de los sectores secundario y terciario que contie-
ne esta Consejeria puedan incidir al desarrollo indus-
tiral de la misma, se concentra en esta Direccidn
General. Intentamos que sea, dirfamos, ¢l brazo eje-
cutivo que justifica por si misma, en mi opinién, la
aparicion de la Consejeria de Fomento.

Y con esta obligada referencia en esta mi primera
comparecencia, independientemente de la que hubo
con la Ley de Presupuestos ante esta Comision, y ya
les digo que al igual que hice con el resto de las
Comisiones a las que he comparecido, gue este Con-

sejero tiene la suerte v ¢l honor de que cada vez que
solicita comparecer tiene que hacerlo en tres Comisio-
nes distintas, me voy a circunscribir en una breve
referencia al drea de comercio de 1o que ha sido la
gestion de mi departamento durante el ejercicio
ochenta y seis, quiza con una inevitable incursién a lo
que ha sido la ejecucién del programa en estos tres
afnos.

En sintenis, en el area de Comercio las actuaciones
de la Consejeria se han canalizado fundamentalmente
a través de dos programas. Por un lado, un programa
de ordenacion y promocién comercial, y otro de regu-
lacion de comercio y politica de precios. Dentro de la
primera parte, ordenacion y promocidén comercial, se
realizan toda una serie de actuaciones tendentes a
mejorar, modernizar, adaptar y promocionar, el sec-
tor comercial en nuestra Regién. Este sector adolece,
como conocen Sus Sefiorias, de una serie de proble-
mas que vienen determinados por la propia estructura
del mismo, fundamentalmente por los establecimien-
tos de pequerias dimensiones, escaso grado de equipa-
miento y la poca capacidad financiera de los mismos.

En base a este breve analisis, se ha llevado a cabo
una serie de actuaciones que son, en sintesis, las si-
guientes. En primer lugar, promocion comercial. To-
da véz que parece incuestionable que en Castilla y
Ledn existen subsectores productivos afectados por
una buena potencialidad de crecimiento, que dispo-
nen de ventajas comparativas en cuanto a la obten-
cién de materias primas de elevada calidad y buen
precio, y que, no obstante, encuentran dificultades de
penetracién en los mercados derivados de una estruc-
tura y dimensién inadecuadas que pueden implicar la
inexistencia, o al menos insuficiencia, de las indus-
trias transformadoras o la falta de cierre de las cade-
nas productivas, que implican la transformacion final
de los productos semielaborados en otras Comunida-
des Auténomas, que, en definitiva, son las que se
benefician de la aportacion de la parte fundamental
afadido a la ultima fase de produccién. Y en esas
condiciones, resulta imprescindible, teniendo en
cuenta la limitacién de medios que la propia Comuni-
dad tiene, hacer un esfuerzo tendente a definir y
realizar una politica de promocion comercial que sea
un verdadero instrumento de desarrollo regional. Y
en el marco de este programa y con objeto de paliar
los multiples problemas inherentes a la promocion
comercial de los productos castellanos y leoneses, tan-
to en nuestra Comunidad como fuera de ¢lla, facilitar
a los fabricantes la participacién cn certdmenes feria-
les y estimular la 6rganizacion de misiones comercia-
les que permitan la apertura de nuevos mercados o la
consolidacion de los existentes. La Consejeria ha ve-
nido concediendo una seric de subvenciones, cuyo
desglose en la vida del proyccto, hasta diciembre del
ochenta y seis obviamente, cs el siguiente: en el afo
ochenta y cinco se concedieron treinta y seis subven-
ciones por un montante de 30.999.498 pesctas; en el
aho mil novecientos ochenta y scis sesenta v nueve
subvenciones por un total de 32.800.000 pesctas. Si
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quiere, posteriormente, les podria desglosar el detalle
anual por provincias y por finalidades, bien sea para
catalogos, ferias o promocién genérica, misiones co-
merciales o ayudas para publicidad de las empresas o
de los sectores, y que tengo desglosado en pesetas y,
evidentemente, por actividades y por provincias, tan-
to en el afio ochenta y cinco como en el afio ochenta
y seis.

Y dentro de este mismo programa se han realizado
una serie de estudios, alguno de ellos cuya sintesis se
han publicado, que yo entiendo que es unz buena
base para el desarrcllo de cualquier politica comer-
cial, de promocién comercial, no sélo de la Comuni-
dad Auténoma, sino de cualquier otra institucién a
quien le puede beneficiar estos estudios. Y los estu-
dios en sintesis son los siguientes: por un lado, el
analisis de la estructura comercial de Castilla v Ledn,
que se ha compuesto por un ¢enso comercial de cada
provincia, junto con un analisis de los datos del cen-
80, ¥y cuya sintesis, como documento que yo creo que
puede ser interesante para ¢l conjunto de la pobla-
cién, fundamentalmente de las instituciones, univer-
sidades, cdmaras de comercio, sectores empresariales
o laborales, entendemos que posible interesante, esta-
mos a punto de publicar. Concretamente esta en la
imprenta la sintesis del estudio de las estructuras
comerciales de Castilla y Ledn, que ya le digo que es
un censo de todas Is provincias, con una cuantifica-
¢ién o un andlisis detallado de los resultados por el
cruce de los datos procesados de fas mismas.

Se ha elaborado también, como conocen Sus Sefio-
rias, un catalogo de exportadores de Castilla y Ledn,
que recoge las principales empresas de todos los secto-
res exportadoras mas importantes y pais de destino de
sus exportaciones, cantidad, marca y productos ex-
portados, y ¢l catdlogo se edita en cuatro idiomas de
forma que sea maxima su difusién, puesto que esta
prevista su distribucién practicamente a todo el mun-
do, fundamentalmente a las embajadas, cimaras de
comercio extranjeras, etcétera, etcétera, para su ¢ono-
cimiento, para el conocimiento de la potencialidad
exportadora en nuestra Comunidad.

También se hizo un catdlogo de la industria ali-
mentaria de Castilla y Leon, que se editd en cuatro
idiomas, y recoge un breve resumen de los principales
sectores industriales de la alimentacion, y una rela-
cion de las empresas junto con su direccidén, marcas
comerciales, etcétera, etcétera. Se elaboraron folletos
relativos a la estructura productiva y la actividad
exportadora de nuestra Comunidad Auténoma, vi-
deos de formacién sobre nuevas técnicas y formas

comerciales, un folleto sobre el IVA y el comercio -

minorista, otro sobre la industria alimentaria en Cas-
tilla y Ledn, y otro que dic pie a la constitucion de la
sociedad exportadora Excal, que fue, en definitiva, el
estudio sobre la viabilidad de la implantacion de una
sociedad de promocion y fomento de la exportacion
en Castilla, y del comercio interior en nuestra Comu-
nidad Auténoma, en Castilla y Ledn.

En base a ese estudio, se ha constituido la socie-

" dad, pendiente de firmar los estatutos por diferentes

miembros, entre la Junta de Castilla y Ledn, SODI-
CAL, Camaras de Comercio, Cajas de Ahorro, Banco
Exterior de Espafia, Banco Hispanoamericano, Banco
Espafiol de Crédito, Banco de Vizcaya y Banco de
Bilbao. Los porcentajes de participacion de cada insti-
tucién son: la Junta tiene el 33 % del capital, SODI-
CAL el 18 %, las Camaras de Comercio el 15 %, las
Cajas de Ahorro el 25 %, el Banco Exterior el 5 %, el
Banco Hispano el 1 %, el Banco Espanol de Crédito el
1 %, el Banco de Vizcaya el 1 % y el Banco de Bilbao
el 1%.

Respecto de la actividad propia de esta sociedad,
tal y como se ha disenado, tiene dos componentes
basicos en mi opinién. Uno, actividades de promo-
cion comercial de caracter general, que invocan capa-
cidades y recursos aplicados a todos los productos y
sectores, y otro, a actividades relacionadas con la
comercializacion de productos que son de caracter
especificamente sectorial, que son los que se refieren
a aspectos tales como la distribucién fisica de produc-
tos o esfuerzos especializados de consolidacién de
mercados ya capturados.

Otra de las actuaciones que se estan llevando a
cabo precisamente en estos dias fue en base a un
convenio con El Corte Inglés, una campaiia de pro-

“mocién de nuestros preductos, conjuntamente con El

Corte Inglés, utilizando las instalaciones, los centros,
que El Corte Inglés tiene repartido por todo el estado
espafiol. Se realizaron concentraciones de industriales
en cada provincia, y luggo fueron, evidentemente, el
departamento de compras del Corte Inglés quien se
encargd de comprar en firme a nuestros productores,
fundamentalmente a ellos les interesaba el sector de
artesania y una cierta parte del sector alimentario, y
en estos momentos, pues, yo creo que estd constitu~
yendo un éxito por los datos que tenemos, iniciada ya
la campaiia, donde la Comunidad Auténoma partici-
pa en un porcentaje no importante, en ¢! aspecto de
difusion de las jornadas, en las camparfias publicitarias
que se estan utilizando a nivel nacional, en las que se
incluye todos los periddicos nacionales, o los de ma-
yor tirada, asi como la radio y la propia television
nacional.

Otro segundo aspecto, dentro de esta gran linea
que venimos hablando, es el programa de equipa-
mientos comerciales colectivos, gue es un programa
que se inicid de la propia constitucion de!l Gobierno
de la Comunidad, y que ha sido, yo diria, como un
programa de atencién preferente, en lo que suponia
de atenci6n al reto de modernidad de nuestra propia
Comunidad. Y en este marco se inscribe el programa
de equipamientos comerciales colectivos, que preten-
de superar los problenias planteados por la deficiente
estructura de equipamientos comerciales de la Re-
gidén, mercados mayoristas y minoristas, centros co-
merciales de promocién municipal, areas peatonales
de caracter comercial, ayudas a ayuntamientos para
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camaras frigorificas en instalaciones comerciales de
mataderos municipales, etcétera, etcétera.

Y la linea que seguimos fue de ayuda mediante
una via de subvencién a través de transferencia de
capital a los ayuntamientos que se acogiesen a este
programa de¢ modernizacion de equipamientos co-
merciales colectivos, ateniendo unas lineas abiertas
con una subvencién maxima del setenta por ciento de
la gjecucion material del proyecto y con un limite en
pesetas de cada proyecto de 50.000.000 de pesetas. En
base a ello, las realizaciones se han concretado en la
construcciéon de catorce mercados municipales, tanto
mayoristas como minoristas, con una subvencién
desde la Comunidad Auténoma de 408.173.000 pese-
tas. La reforma, ampliacién o modernizacion de mer-
cados minoristas han sido atendidos veinte, concreta-
mente, con una subvencién de 151.397.508 pesetas.
Se han dado subvenciones para doce peatonalizacio-
nes comerciales en nuestra Comunidad. Se han aten-
dido a las subvenciones para treinta y cinco instala-
ciones de redes de frio-mataderos municipales con un
montante de 147.253.000 pesetas, y cuya especifica-
cion por municipios, provincias y subvenciones, y por.
anos tengo aqui, a disposicion de Sus Seftorias, por si
les interesase preguntar concretamente sobre ¢stos te-
mas, tanto lo que ha supuesto la parte de construccion
de nuevos equipamientos comerciales colectivos,
come la remodelacion o modernizacién de los exis-
tentes, como el programa de peatonalizaciones y de
subvenciones para instalaciones frigorificas en mata-
deros de propiedad municipal.

Otra parte de este programa, de reforma de estruc-
turas comerciales, ha sido el programa de créditos.
subvencionados para empresa comercial, al objeto de
conseguir su modernizacién procurando que se ade-
cuara sus condicionantes a las exigencias actuales de
la demanda y procurando que el impacto de la insta-
lacion e implantacién de las grandes superficies en la
Comunidad Auténoma supusiera el menor trauma
posible para los mismos. En base a este programa se
suscribié una serie de convenios de colaboracién con
las entidades de crédito de la region, en todas las cajas
de ahorro; practicamente en todos los bancos de la
misma, que entendemos que ha tenido una gran acep-
tacidén por parte de los empresarios comerciales de
Castilla y Ledn, toda vez que ha habido que incre-
mentar de una forma constante las mismas, y que nos
permite que desde el mil novecientos ochenta y tres,
que s¢ puso en marcha ¢l programa, hasta Diciembre
del ochenta y seis se hayan podido atender subvencio-
nes por valor de 221.769.395 pesetas que han permiti-
do una inversién total generada de 3.011.000.000 de
pesetas, que han servido para crear setecientos quince
puestos de trabajo en funcion de esas nucvas inversio-
nes. Tengo el desglose de como ha funcionado por
provincias este programa, que ya les digo de antema-
no que ha tenido un enorme éxito y ha sido una
satisfaccion para nosotros, y esloy seguro que para
Sus Sefiorias también, que en estos momentos la ma-
yoria de las Comunidades Auténomas estén intentan-

do copiar nuestro sistema v, de hecho, se baraja como
modelo para intentar copiar el funcionamiento de este
programa.

Otras actuaciones que se han ido produciendo den-
tro del programa de reforma y estructuras comerciales
ha sido el tema de las subvenciones para la formacién
comercial, bajo un punto de vista de atender tanto al
sector empresarial como al sector laboral, ¢ intentan-
do elevar el nivel de capacitacién técnica de los em-
presarios y trabajadores que operan en el sector de la
distribucién comercial. La Consejeria ha venido sub-
vencionando la realizacién de estos cursos, tanto para
profesionales del sector como para posibles nuevos
comerciantes, asi como para trabajadores o nuevos
trabajadores del mismo sector. De Mayo del ochenta
y tres hasta Diciembre del ochenta y seis se han
realizado trescientos setenta y cinco cursos por las
distintas provincias de la Comunidad, que han su-
puesto unas subvenciones de 70.516.753 pesetas, y
hemos..., yo creo que ido elevando el liston sobre el
grado de calidad de estos cursos desde el ano ochenta
y tres hasta esta fecha; y yo creo, en mi opinién, que
hasta la fecha ha tenido una buena aceptacion, inde-
pendientemente de que sean mejorables en buena
medida, una buena aceptacién, y yo creo que han
dado una buena utilidad al sector.

Otra linea de actuacion que..., tengo, por supuesto,
a disposicion de Sus Sefiorias, el desglose por provin-
cias e inclusive yo diria que tengo el desglose por
entidades beneficiadas del programa de formacion
comercial.

Otra de las actividades de la Consejeria en cl arca
de comercio ha sido la politica ferial, que cuenta
fundamentalmente con dos instrumentos. Por un la-
do, la Ley 4/84, como conocen Sus Sefiorias, de orde-
nacion ferial, y, segundo, un programa econémico de
subvenciones a la promocién ferial que ha contado
durante ¢l afio ochenta v seis con una dotacién de
8.000.000 de pesctas. Pusimos en marcha el registro
ferial, el funcionamiento del registro ferial que se
contemplaba en la propia Ley 4 del ochenta y cuatro.
que ha permitido obtener informacién hasta ¢l mo-
mento inexistente, que nos permitia lomar medidas
selectivas dentro dec este programa de promocion fe-
rial, que nos ha permitido elaborar lincas de racionali-
zacion y ordenacidn dentro del compleio mundo de la
actividad ferial en Castilla v Leén. buscando la maxi-
ma especializacién de cada certamen. y buscando la
complementariedad y no coincidencia de los mismos.
Tengo aqui, a disposiciéon de Sus Seriorias. las entida-
des subvencionadas y los certamenes subvencionados
durante los afios mil novecientos ochenta y cinco v
mil novecientos ochenta y seis, asi como ¢l detalle del
ambito de cada feria y la subvencién que se les olorgd
por si fuera de interés de Sus Senorias.

Independientemente de las subvenciones concedi-
das, ha habido una actividad de asistencia en colabo-
raciéon con la Consejeria de Agricultura, Ganaderia y
Montes, para nuestra presencia cn Alimentaria de
Barcelona, con cincuenta y cinco empresarios regiona-
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les y cinco consejos reguladores que representaban
aproximadamente a doscientas cincuenta empresas;
se particip6 en la Feria nternacional de Muestras de
Valladolid, en la feria del Bierzo, Expobierzo de Pon-
-ferrada; y en colaboracién también con la Consejeria
de Agricultura en la faceta de organizacidn, se asistio,
se organizd la Feria del Vino y el Queso en Zamora
como conocen Sus Seforias.

Dentro de la actividad de regulacion del comercio
y politica de precios, como conocen Sus Seforias, la
Comunidad Auténoma tiene determinada competen-
cia en cuanto a fa funcién de control de determinados
precios de la Comunidad Auténoma, a través de la
Comisién Regional de Precios como dérganc consulti-
v0 ¥y, en cierto modo, gjecutivo para determinados
precios y tarifas. Tengo aqui, a disposicion de Sus
Sefiorias, la relacién de expedientes que durante el
- afio mil novecientos ochenta y cinco y ochenta y seis
se han analizado y autorizado por la Comisidn Regio-
nal de Precios en los diversos aspectos que controla-
ba: agua, autobuses, taxis, ferrocarril y hospitales, y
desglosado por provincias de origen de los mismos
expedientes. También ha habido una ~ctividad de
relaciones con las cimaras de comercio en nuestra
Comunidad Auténoma. Como conocen Sus Sefiorias,
de momento la Junta de Castilla y Ledén no tiene
competencias directas sobre las cAmaras de comercio,
no esta contemplada en la primera fase de las transfe-
rencias, pero hemos entendido oportuno establecer ya
el primer marco de relaciones, para lo cual, de forma
simbdlica, pero yo diria que profunda en cuanto al
objetivo que se pretendia, se han dado subvenciones
a las cdmaras de comercio durante el afio mil nove-
cientos ochenta y cinco y ochenta y seis, para atender
diversas necesidades, y, aunque en cantidades modes-
tas, entiendo que fueron bien recibidas por las mis-
mas. Tengo a disposicién de Sus Sefiorias determina-
dos estudios referidos a la breve iniciacién que he
querido hacerles sobre la actividad del departamento
en el area de comercio, por si luego en el turno de...,
que entiendo que puede ser mas interesante, en el
turno de preguntas podemos profundizar en alguno
de los aspectos que fuera de su interés. Gracias sefior
Presidente.

EL SENOR PRESIDENTE (SENOR ESTELLA
HOYOS): Muchas gracias, sefior Consejero. Suspen-
demos durante diez minutos la sesion.

(Se suspende la sesién siendo las diecisiete horas
cuarenta y cinco minutos, y se reanuda a las dieciocho
horas treinta minutos).

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Se reanuda la sesién. Para formular
sus preguntas tiene la pzlabra el Portavoz del Grupo
Mixto, seflor Montoya.

EL SENOR MONTOYA RAMOS: Yo voy a ter-
minar en seguida. Bueno, sefior Presidente, sefiores
Procuradores, yo voy a terminar en seguida, porque

no s¢ si le voy a dar tiempo a llegar a los que faltan
0 no siquiera. Yo voy a hacer nada mas, al senor
Consejero, una pregunta. Ha hablado de EXCAL, ha
hablado de EXCAL, yo no sé si se ha constituido ya
la sociedad ésta de exportacién o estos coeficientes de
participacién son aquellos que se van a’llevar a cabo.
Y, sobre esta sociedad he mantenido muchas veces ¢l
criterio que debia ser una sociedad que debia ubicarse
en Burgos, al amparo de la aduana interior; en algu-
nos momentos me parece que el Gobierno de Deme-
trio Madrid hizo también alguna promesa en este
sentido en alguno de los Plenos, y yo queria pregun-
tarle a ver si, como ya va siendo ahora norma, esto va
a ser una sociedad que va a tencr el domicilio social
en Valladolid, como todas o, por el contrario, Ia posi-
bilidad de ubicarla en Burgos se ha previsto en algin
momento. Nada mas.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Muchas gracias, seiior Montoya. El
sefior Consejero.

EL SENOR CONSEJERO DE FOMENTO (SE-
NOR LORENZO MARTIN): Si. Bueno. La sociedad
EXCAL en estos momentos ¢sta a punto de firmarse
ya la constituciéon de la misma por los diferentes
accionistas, de acuerdo con la relacidén que les he
aportado, y seran los propios accionistas quien defini-
ran la ubicacidn exacta de la sociedad. Yo no recuer-
do. sinceramente sefior Montoya, que en ningiin mo-
mento se hablara del domicilio social de esta sociedad
en ticmpos pasados, porque lo considerdbamos abso-
lutamente irrelevante comparado con la funcién que
tienia que cumplir; de forma tal gue seran los accio-
nistas, la Junta ahi tiene un capital, que es el treinta
y tantos por ciento del mismo, que aportara también
su solucién al respecto, pero no creo que al final sea
relevante el tema, por una razdén muy sencilla: la
actividad que va a generar la propia sociedad va a ser
minimo; en el modelo de desarrollo que tenemos
hecho, pues, pricticamente durante los primeros
aitos, utilizando un simulador de gestion, los prime-
ros afios dan rentabilidades negativas a la propia so-
ciedad por razones obvias. Existe, en el estudio que
hicimos, que me parece que tuve el gusto de adjuntar-
les un ejemplar del mismo sobre la capacidad expor-
tadora en nuestra Comunidad Auténoma, pues, s¢
veia que habia una capacidad exportadora muy limi-
tada, que las grandes empresas, las empresas que pre-
cisamente tenian esa capacidad exportadora tenian
resuelto ese problema por si mismas, las grandes em-
presas..., pongo por ejemplo FASA, y en ¢l resto de los
sectores, fundamentalmente en el sector agroalimen-
tario, la vocacidén, vocacién exportadora era minima.
Con lo cual el inicio de la sociedad, siendo prudentes,
pues, practicamente es un inicio quec se ticne que
quedar circunscrito a la actividad de un gerente. muy
buen progesional, buen conocedor del sector, de for-
ma tal que Ia riqueza que va a generar segin donde
esté ubicado va a ser practicamcente minima. No estd
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definida la ubicacién de la sociedad vy esta pendiente
del contacto que este Consejero haga con el resto de
los accionistas, para poder definir por una mayoria
cualificada cudl es la ubicacién exacta de la sociedad
exportadora, si bien es cierto que yo creo que es un
dato irrelevante, irrelevante, porque en el disefio..., ya
le digo que practicamente se inicia con un gerente,
que estimamos que tiene que ser un gerente seleccio-
nado de comin acuerdo por todos los accionistas, de
forma tal que se haga un concurso o una convocatoria
publica, intentar atraer a un buen profesional del
sector, que no existen muchos en Espaiia al respecto,
que estando bien pagado se dedique a generar la voca-
cidon exportadora de las empresas; es convencer a las
empresas de que tienen que dedicar una parte de su
gestion a ver sus posibilidades de exportacion, con lo
cual es una empresa que va a tener un gerente, una
secretaria y poco mas. Ese es el modelo, diriamos,
inicial. Ya le digo que durante los tres primeros aiios,
en el simulador de gestidn que hemos hecho y que
pongo a su disposicidn por si le interesa, en los prime-
ros anos la rentabilidad de la empresa va a ser negati-
va, pero eso esta todo previsto. Como es una empresa
que va a tener su vocacion dedicada a la exportacion,
y uno de nuestros programas precisamente, de los
programas de la Consejeria, va dedicado al tema, les
transferiremos, al igual que hacemos con otras empre-
sas, les transferiremos una subvencion anual que per-
mita equilibrar la gestion de esta empresa, para no
descapitalizarla. Al tercer afio estimamos que ya pue-
de dar rentabilidades positivas y, por lo tanto, puede
empezar a funcionar bien. Si logramos que la gente
pueda utilizar sus servicios, que la empresa la poda-

mos utilizar no sélo como empresa dedicada a la -

exportacion, sino a la promocién del comercio inte-
rior, 0 sea, exportacidon entendida en los limites de la
propia Comunidad Auténoma, pues, siendo muy op-
timistas, en un plazo evidentemente largo, podria ser
ésta el inicio de un holding en tanto en cuanto cada
sector econdmico pudiera ya, con esa vocacion expor-
tadora, con esa capacidad exportadora, poder formar
empresas exportadoras ya sectoridles, sin ninguna
participacion ya de los poderes publicos; cubrird ya
practicamente las empresas, por si misma podria cu-
brir el cien por cien del capital fundacional. Bien es
cierto que el inicio de la empresa, si en los dos o tres
primeros afios va a ser con rentabilidad negativas,
tengo que hacer una matizacion: las experiencias que
hay en otras Comunidades Autébnomas son mucho
mas negativas, caso de GADEX en Galicia, caso de la
empresa exportadora andaluza, v la de castellano-
manchega, en tanto en cuanto durante los dos prime-

ros afios de vida de esa empresa tuvieron que dedicar -

sus w.empos y sus esfuerzos econdémicos..., piense us-
ted que la empresa nace con un capital bajo,
60.000.000, a recopilar datos de la capacidad exporta-
dora de sus propias empresas vy de la propia Comuni-
dad Autdbnoma, cosa que en estos momentos la Junta
de Castilla y Ledn le va a entregar, ¢l primer dia de
su’ constitucién le entrega ya todos los cstudios he-

chos, s6lo se tienen que dedicar a trabajar; les entrega-
remos la relacion de estudios que le habia hecho
recientemente, el analisis de la capacidad exportadora
de Castilla y Ledn, el catdlogo de exportadores de
todos los sectores, la relacion de exportadores del
sector alimentario, los contactos hechos ya con las
diferentes embajadas y cdmaras de comercjo extranje-
ras, con lo cual va nace con un bagaje importante que
es el que han tenido que dedicar las sociedades expor-
tadoras de otras Comunidades Auténomas durante
los dos primeros anos de gestién; nacen ya con..., s
como si el nifio naciera ya con dos afios de vida, con
lo cual nos permite poder atrevernos a decir que va a
tener dos anos de gestidn negativa, que va a haber
pérdida, en definitiva, que cubriremos, que lo tene-
mos previsto en nuestros programas, mediante trans-
ferencias de Capitulo 1V a la sociedad, y que al tercer
ano entendemos que tiene que andar por si misma,
tiene que andar por si misma, ya va, haciendo una
extrapolacion al futuro, al cabo de «equis» anos, si los
sectores concretos, la actividad econdémica concreta
funciona, han creado su propia vocacioén exportadora,
han visto que tiene capacidad exportadora, conocen
va los mercados exteriores, podran crear en el seno de
lo que es ya EXCAL, unas empresas que nacen de esa
gran rama, pues, dedicadas a la exportacion exclusiva-
mente..., qué diria yo, del sector madera, o exclusiva-
mente del sector agroalimentario «equis», o exclusi-
vamente ¢l sector artesanal «equis», pero ya directa-
mente por st mismas, porque ya se les ha ensefado a
exportar, se les han creado los canales de exportacién,
y han creado un habito que de los estudios que tene-
mos, y cuyo resumen lés entregamos en su dia en el
libro de la capacidad exportadora de Castilla y Leén,
se demuestra que lo que existe ¢s poca vocacion
exportadora en nuestra Comunidad. excepto las em-
presas que lo tienen, que tienen resuelto el problema.
Y por eso nace esta empresa. no para resolver el
problema de FASA, evidentemente, sino para resol-
ver ¢l problema de los pequeios productores que
nunca se han planteado que la actividad cxportadora
pudiera ser interesante para cllos, y que incluso yo
diria que las dificultades administrativas que genera
cualquier proceso de exportacién les ha impedido que
ante una posibilidad poder hacerlo, entre otras cosas
porque a lo mejor no conocian ni los mercados poten-
ciales que tenian. ‘

Por lo tanto, resumiendo seitor Montoya, El tema
del domicilio social de EXCAL entiendo que es irrele-
vante, Mi opinidén personal, senior Montoya, mi opi-
nidn personal, es que cuanto mas cerca esié de la
Administracién mejor, que en cierto modo EXCAL se
configura como un brazo armado de la propia Admi-
nistracién para suplir cosas que desde la Administra-
cién es imposible hacer, por los propios resortes, di-
riamos, dificiles que tiene la Administracién, y que,
por tanto, cuanto méas proximo este a los accionistas
principales, que somos la Comunidad Autinoma, que
es SODICAL, que es los bancos cuyas scdes regionales
estan precisamente en Valladolid. parece lo mas sen-
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sato, sefior Montoya, que ¢l centro social, que la sede
social de EXCAL pudiera estar aqui; porque podia
ocurrir que al final la sede social estuviera en otro
sitio y la actividad econémica la tuviera precisamente

“en Valladolid, gue es donde tiene que contactar, fijese
usted, con la Consejeria de Fomento, tiene que con-
tactar con SODICAL, tiene que contactar con el Ban-
co Exterior de Espaiia, tiene que contactar con las
Direcciones Regionales de los Bancos. La razon te
dice eso, no voy a adelantar yo acontecimientos, que
sean los propios accionistas quienes se pronuncien
sobre un tema siempre dificultoso, que tiene una clara
connotacion politica que, evidentemente, no le oculto
¥ que yo entiendo el sentido de su pregunta y que, en
fin, pregunta que me parece absolutamente respetable
y mucho mas conociéndole en su trayectoria politica
en estos tres afios y medio. '

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR .NA-
TAL ALVAREZ): Muchas gracias sefior Consejero.
Sefior Montoya, tiene la palabra para replicar.

EL SENOR MONTOYA RAMOS: Si. Sefior Con-
sejero, yo cuando he hecho esa pregunta fa he hecho
porgue me parece que existia algiin tipo de premisa.
Su Sefioria, que ha sido Consejero de dos equipos de
Gobierno, pues, no sé si convendrd conmigo 0 no, a
mi me parece que era mas descentralizador ¢l equipo
de Gobierno del seiior Madrid, v del sefior Madrid yo
quiero recordar que publicamente ha hecho alguna
promesa ~que luego no ha podido cumplir, evidente-
mente, y no por culpa suya—, de que EXCAL era una
sociedad que iba a estar ubicada fuera de Valladolid,
y €n €s¢ caso me parece que en Burgos, al amparo de
que la aduana interior, que estaba ya creada.

Hombre, yo no quiero magnificar que esto se ha
llevado a Burgos, porque tiene unos beneficios econd-
micos extraordinarios para Burgos, pero yo creo que
no es la rentabilidad econdémica Ia que nos importa,
sino la rentabilidad indirecta, la rentabilidad secial o
la rentabilidad indirecta, mejor, de este tipo de socie-

dades. Porque conocera Su Sefioria que sobre todo...,
los datos que yo tengo con relacién a mi provincia, y
supongo que la otra provincia estara pasando un poco
lo mismo, desde la entrada en la Comunidad Econd-
mica Europea el mercado exterior ha cambiado de
signo, en mi provincia al menos ha cambiado de signo
de una forma fundamental, de ser una provincia en la
que primaban las exportaciones sobre las importacio-
nes, en el ano actual, desde el afto pasado, el ochenta
y seis, ha cambiado de signo y ha sido al revés.

Entonces, bueno, yo no creo que ¢l domicilio social

donde esté sea irrelevante, como dice Su Sefioria. Yo
cre¢ que ademas esto de estar cerca de [a Administra-
¢ién porque tiene que contactar con SODICAL, con
la Junta, con las Cajas de Ahorro, con los Bancos,
etcétera, pues, es un inconveniente. Lo que tiene que
hacer la sociedad es tener una actividad propia, que
para eso se crea, y estar bastante lejos de lo que son
sus accionistas, justamente, para que pueda realizar

sus actividades sin estar excesivamente condicionada
por todos los accionistas. Yo creo que los accionistas,
pues, estd bien que den las instrucciones a las que
tiene que someterse la gestion, bueno, que perciban
los dividendos cuando existan, pero mientras tanto se
crea una sociedad justamente para que tenga una
vitalidad, una actividad propia y superior a aquella...,
y en €se campo y en esa materia de la exportacidén,
superior a aquella que tiene las entidades que pasan
a ser accionistas suyos, porque si no la creariamos, si
no con que esto se hiciera teniendo una seccion de la
Junta, o de un servicio, o de una Direccion General
seria lo mismo, pero yo creo que precisamente la
fuerza de las sociedades estd en que se independicen
y tengan una vida propia suficiente y no estén media-
tizadas siempre por los accionistas que pueden no
dejarla actuar. En este sentido me parece que seria
enriquecedor que hubiera un cierto espiritu descentra-
lizador, no solamente de esta sociedad en este caso,
sino a mi me parece que debiera haberlo siempre. Y
yo me va a permitir Su Seforia que lo diga, pero me
parece que ‘en este sentido y desde la entrada en el
Gobierno del sefior Nalda hemos ido retrocediendo;
vo le he creido mucho méas descentralizador al sefior
Madrid, aunque algunas veces le haya acusado de lo
contrario, porque siempre también tenia una cierta
vena centralizadora que tenia que vencerla, pero me
parece que le resultaba mas facil vencerla que al sefior
Nalda, Nada mas y muchas gracias.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Muchas gracias sefior Montoya.
Senor Consegjero, tiene la palabra.

EL SENOR CONSEJERO DE FOMENTO (SE-
NOR LORENZO MARTIN): La verdad es que yo
creo que no ha anadido nada nuevo a la reflexion que
yo le hacia. Yo creo que el sefior Madrid como yo
mismo, como ¢l sefior Nalda, pues hemos dicho cosas
que’a veces no hemos podido cumplir, pero yo creo
que no ¢s el fondo del problema éste. Yo creo que el
tema es plantearnos ¢émo debe funcionar esto mejor;
en primer lugar, quién va a ser el principal cliente de
esta sociedad, asi, siendo obietivos. Pues, en una pri-
mera fase, evidentemente, es la Comunidad Auténo-
ma, va a ser ¢l principal cliente de la sociedad, por-
que, tal y como le decia anteriormente, esto puede ser

_un brazo armado ejecutivo importante para muchas

acciones de promocion que desde la Administracion
es dificil hacer por los resortes administrativos de
intervencion, etcétera, etcétera, que dificulta mucho
la agilidad precisa para poder utilizar una sociedad de
este tipe en promocion, fijese lo que le digo, no sélo
comercial, no sélo comercial. ;Por qué no pedemos
hacer que la propia asistencia a ferias de la Comuni-
dad Auténoma, que es una asistencia importante,
—asistimos a muchas ferias de todo tipo desde la
Comunidad- en lugar de andar contratando con em-
presas ajenas no lo contratamos ya con una sociedad
que la Junta es accionista y, por lo tanto, interesada
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en que esa funcione bien?, y no buscando ninguna
rentabilidad, sino buscando una mayor eficacia, ;Por
qué cuando asistimos a la feria de Valladolid, a una
feria Internacioal o a una nacional internacional, por
qué no podemos encargar ese trabajo a una sociedad
de la que encima somos nosotros accionistas? Por eso
le digo que al final el principal cliente que va a tener,
en una primera fase, cliente que va a tener la sociedad
va a ser la Comunidad Auténoma inevitablemente;
que Ia labor que tiene que hacer la sociedad, cuya
estructura inicial es minima, con un coste de estructu-
ra de 27.000.000 anuales, va a ser intentar visitar las
empresas para poder crear ¢sa vocacidn, para poder
ayudar y ensefitar a las empresas a exportar. Pues,
parece razonable, parece razonable que pudiera estar
funcionando en Valladolid, aunque la sede social fue-
ra en otro sitio, pero funcionando en la préctica va a
tener que funcionar fundamentalmente en Valladolid,
independientemente de que, a lo mejor adelanto
acontecimientos, que luego los accionistas, pues, esti-
man oportuno que..., ya le digo de antemano que no
todo 1o que hemos creado en esta Comunidad Autd-
noma ni mucho menos se ha ubicado en Valladolid.
Simultineamente, se constituye en los proximos dias
otra sociedad, que conoce Su Sefioria, que es de inves-
tigacion y promocidén minera que es SIPMSA, cuyo
domicilio social previsiblemente no sea..., lo més pro-
bable es que no sea Valladolid. Cuando Su Sefioria
“conoce el tema de que de 1a Administracién Autdno-
ma s¢ apoyé de una forma absolutamente decidida a
que los empresarios tuvieran una central de reservas,
‘como instrumento de gestidén claro para el pequefio y

mediano... pues, al final se estimé oportuno que Bur-

gos por una serie de condicionantes fuera la sede
social, no ha habido ninguna voluntad centralizadora,
sino voluntad exclusivamente, exclusivamente, de efi-
cacia, eficacia, que es lo que tenemos que buscar vy,
desde luego, los accionistas de esta sociedad, y aqui
hay un presidente de camara que ha conocido como
se ha gestado el tema, en todo momento cuando se lo
hemos explicado a los accionistas la idea ésta les
hemos dicho que no nos metiamos en ninguna aven-
tura de empresa publica que pudiera ser un gravamen
para nadie, y hemos intentado racionalizar el tema lo
mas posible para que no se pusiera ningln coste eco-
némico a medio plazo para nadie.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NATAL
ALVAREZ): Muchas gracias, sefior Consejero. Por el
Grupo Popular, tiene la palabra el sefor Carbajo.

EL SENOR CARBAJO OTERO: Sefior Presidente. .

Senearias, Bueno. Yo voy a procurar ser breve en las
manifestaciones que voy a hacer. como ha sido tam-
bién el seior Consejero. Por un lado, hay que agrade-
cerle esta brevedad, pero, por otro lado, yo le diria
que para este viaje no se necesitaban alforjas, porque
la verdad es que poco nos ha dicho.

En primer lugar, quiero..., porque es la primera vez
que se me brinda csta oportunidad de hacer el comen-

tario, de que como todos sabemos la Consejeria hoy
de Fomento ha absorbido dos Consejerias que tenian
una cierta importancia relativa dentro del organigra-
ma de la Junta, aunque no estuvieran muy dotadas
desde el punto de vista presupuestario. La verdad es
que lo que si vemos con pesar, aunque estemos aqui
en la Comisién de Comercio, es que se ha producido
una especie de subsuncién, algo asi como si la Conse-
jeria de Transportes se hubiera tragado la Consejeria
de Fomento. Yo ya s¢ que siguen las Direcciones
Generales, ya nos ha explicado el sefor Consejero
como ha quedado estructurada su nueva Consejeria,
y la verdad es que la cosa no {iene una transcendencia
mayor, porque no es mucho lo que queda para la
disolucion de las Cories y para enfrentarnos en unas
elecciones autondmicas, en cuyo momento, pues. sa-
bremos quien va a ser ¢l que va a formar el nuevo
goblerno y ¢émo lo va a organizar.

Pero si echamos nosotros en falta el hecho de que
practicamente, y se ha producido asi en el orden
préactico, y valga la redundancia, que todos los delega-
dos territoriales excepio uno, si no me falla [a memo-
ria, de esta Consejeria pertenecian al area de Trans-
portes que, en principio, creemos que era menos im-
portante que la de Industria, que tenia mas funciona-
rios, si no estamos mal informados, y que ademas el
area de Industria creemos que, aparte de tener mas
transcendencia, necesita mas de la especializacion.
Nosotros creemos que ahi el seflor Consejero..., en-
tendemos desde un punto de vista humano lo que ha
hecho, porque él era Consejero de Transportes, Turis-
mo y Comercio, pero creemos que la organizacidn
que le ha dado en la representacién territorial que
tiene la Consegjeria, en cuanto a las cabezas que la
estan dirigiendo ahora en las provincias, no ¢s la mas
adecuada por estos motivos que hemos explicado.

La verdad es que hemos echado en falta completa-
mente las manifestaciones del sefior Consejero, salvo
que por algiin motivo no lo haya oido yo. ninguna
manifestacion acerca de la ordenacién comercial, El
senor Consejero sabe que hay una scric de asociacio-
nes empresariales que han reclamado pablicamente ¢l
que la Junta de Castilla y Ledn mande a ¢stas Cortes
una ley de comercio. Yo no voy a entrar ahora a hacer
valoraciones si €sta es necesaria 0 no, ni tampoco creo
que ya, por el momento de la legislatura en que nos
encontramos, que sea ya oportuno presentarla, por-
que no habria tiempo material de lievarla a efecto. Lo
que si queria saber es cual es la valoracidon que hace
¢l senor Consejero de esta necesidad. si ¢l cree que ¢s
algo que debe asumir su propia Consejeria v la Junta
de Castilla y Ledn, o es algo que sc debe dejar como
esta, con los problemas que cstan creandose con las
implantaciones de las grandes superficies, como €l
nos manifestaba hace un rato.

Bueno, ya cifiéndonos en las actividades mas con-
cretas de promocioén comercial, ¢l senor Consejero
nos ha vuelto a hablar de EXCAL. EXCAL. en la que
tengo que hacer la consideracion v darle un pequeno
repuls a nuestro companero dc Burgos. quc tanto s¢
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queja cuando algunas veces aqui algin Procurador
habla de sus provincias, de provincialismo, y que
siempre estd reclamando, al hablar de descentraliza-
¢idén, que las cosas vayan para Burgos. Yo creo que,
efectivamente, es buena la descentralizacién, yo no
me voy a manifestar en donde debe de estar ubicada
EXCAL; ciertamente, aqui estin las instalaciones de
la Junta, pero lo cierto es que hay teléfonos, telex y
telefax, y la ubicacién de EXCAL, pues, logicamente,
sera la que diga su Consejo de Administracién y
puede ser cualquiera, de la misma manera que puede
ser Valladolid, puede ser Burgos, puede ser Leon,
puede ser Salamanca, o puede ser hasta Zamora, fijese
usted.

Bien. Sin embargo, si quedo un poco preocupado
porque parece que en vez de estar aqui en la Comi-
sién de Comercio, en la Comisién de Hacienda, Eco-
nomia y Comercio, Economia, Hacienda y Comercio,
estamos mas bien en una comision de defensa, porque
el sefior Consejero nos ha hablado de que EXCAL va

a ser el brazo armado de la Administracion en el -

campo del mercado exterior. En fin, parece que es una
criatura que ya lleva gestandose cuatro ajios, porque
nos la anuncié el sefior Paniagua cuando tenia compe-
tencias en Comercio, a poco de tomar posesidén como
Consejero de Economia y Comiercio, como digo, lleva
gestandose cuatro afios y no sabemos si al final la
. criaturita que puede venir, con afanes belicistas, por-
que nos la ha calificado de brazo armado -pero que
esperemos que no- va a salir o no a la luz. Desde
tuego, yo ya dudo que salga con esta Junta y espero,
efectivamente, que salga, aunque sea en la proxima
Legislatura, siempre que..., como ahora se habla de
gque va a haber una ampliacion en los supuestos de
interrupcion del embarazo, no sea que a lo mejor esta
ampliacion le afecte también a la sociedad EXCAL y
tampoco acabe de nacer. .
En cuanto a [a manifestacién que nos ha hecho el
sefior Comnsejero, sobre la promocién de productos de
nuestra Region fundamentalmente artesanos y ali-
mentarios, que se ha hecho por unos grandes almace-
nes nacionales, yo, sinceramente, y de la misma ma-
nera que estoy haciéndole ahora algunas criticas —cri-
ticas como ve él con un talante normal-, aqui si me
permito decirle que se ha apuntado un tanto, que esti
bien, que estas actividades son buenas y necesarias,
pero le voy a dar la de cal vy la de arena. También le

quiero decir que yo no me he enterado cop satisfac-

cion de la noticia por los medios de difusién, pero lo
cierto es que vor mi situacion personal en actividades
profesionales, que el senor Consejero conoce, donde
légicamente hubiera tenido que saber algo de esto, y
por mis actividades empresariales, tengo que’ decir
que no se ha hecho ninguna difusién piblica, o por lo
menos, que yo sepa, no s¢ ha conectado desde la
Consejeria con determinados ambitos empresariales
para ver qué tipo de empresas podrian participar. Nos
hemos encontrado con la cosa hecha. Yo, repito, la
iniciativa no puedo negar que es buena, pero me da
la impresién que ha faltado informacion previa a las

empresas a través de los mecanismos que el sefior
Consejero conoce perfectamente, porque posiblemen-
te alguna ha querido participar y no ha podido.

Nos ha hablado también de las subvenciones que
ha dado la Consejeria para cursillos. Yo, sinceramen-
te..., también sabe por qué se lo digo el sefior Conseje-
ro, s¢ que no dispone de mucho presupuesto, pero la
verdad es que las subvenciones que da a algunas
entidades, comparativamente a lo que suponen los
cursillos, tiene que admitirme que son ridiculas, en
cursillos que valen a las entidades que las organiza...,
yo conozco casos, de 300, 400, 500.000 pesetas, a lo
mejor la subvencion que llega de la Consejeria, y
ademas tarde y después de mucho papeleo, se lo
puedo decir porque es la verdad, puede ser de 50,
60.000 pesetas.

Neos ha hablado de créditos subvencionados y nos
dice que con 221.000.000 de pesetas se han consegui-
do crear setecientos quince puestos de trabajo y gene-
rar una inversiéon de mas de 3.000.000.000. La verdad
es que me sale el puesto de trabajo muy barato, en
millones de pesetas; yo no sé de donde saca el sefior
Consejero estas cifras, me gustaria que me las aclara-
ra, pero me parece que esto estd algo lejos de la
realidad, que con este tipo de subvencién se. pueda
conseguir un efecto locofotor tan importante.

Por otro lado, si queria decirle que é! nos ha co-
mentado que parece que ha servido de modelo para
otras autonomias. Yo, sinceramente, le puedo decir
que antes de conocer los segundos presupuestos, ya
que tuvieron un poco de entidad de esta Junta, habia
visto que en otras Comunidades Auténomas se ha-
cian este tipo de ayudas, o sea, que no nos ha inventa-
do nada nuevo. De todas formas, yo tampoco le voy
a decir que esta linea no esté bien, yo la apovo,

" creemos que no tien~ la suficiente dotacién presu-

puestaria, pero €so ,u comprendo que no es un pro-
blema del sefior Consejero.

Si nos ha hablado también del apoyo a la renova-
cién de estructuras comerciales, del IRESCO, vy nos
ha comentado un niimero de expedientes que se han
movido en un cierto nimero-de tiempo y la verdad es
que, sinceramente, quiero decirle al sefior Consejero
que no veo la utilidad de que todavia se mantenga
este organismo. Yo sinceramente...,, me voy a expli-
car, sefior Consejero. No digo que el organismo sea
imatil, lo que digo es que a pesar de que no tiene
mucho personal esta sobredimensionado para los pa-
peles que lleva, me da la impresién de que salen a
nueve expedientes por Delegacion Territorial y afio.
Es lo Gnico que digo: que se aproveche bien el esfuer-
zo de los funcioanrios que tiene la Junta. Y si tengo
aqui a mi derecha al sefior Ares, que tanto ha luchado
porque se clarifiquen todas las cuestiones de personal,
estoy completamente convencido de que hay departa-
mentos, y uno de ellos puede ser éste, que se podian
subsumir en otros sitios y repartir un poco mejor el
trabajo, con el fin de ser de verdad austeros en la
administracion del gasto.



COMISIONES - N.° 209

Cortes de Castilla y Leon 6233

Por iltimo, voy a hacer una breve mencién a lo
que el sefior Consejero nos ha anunciado, en cuanto
a dinero destinado a promocién ferial. Esto parece un
poco lo del «chocolate del lorow: nos movemos siem-
pre con las mismas coordenadas. Nos ha hablado de
que ha dado 8.000.000 de pesetas; sinceramente,
8.000.000 de pesetas para una autonomia tan grande,
y con tantas empresas en los diferentes sectores, es
una cantidad muy pequefia, es poco menos que el
«chocolate del loro», pero vo, va que ha hablado de
una serie de subvenciones, tanto de cursillos como de
créditos subvencionados, de promocién ferial, del
IRESCO, etcétera, etcétera, si le tengo que decir que
la simpresiones que yo voy recibiendo de diferentes
empresarios es que son bastante complicados en
cuanto a papeleo y tramitacion todas las cosas que
hay que conseguir de la Junta. Yo creo que, por
ejemplo, las subvenciones a ferias y este tipo de sub-
venciones se podrian, con mucho, agilizar los trami-
tes, dejar que de alguna-manera se decidiera..., de una
manera mas directa por las propias Delegaciones Te-
rritoriales y no hacer venir a las personas para resol-

ver un expediente tantas veces a Valladolid. Nada .

mas, muchas gracias,

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Muchas gracias sefior Carbajo. El
sefior Consejero, tiene la palabra.

_EL SENOR CONSEJERO DE FOMENTO (SE-
NOR LORENZO MARTINY: ... cada tema, porque

discrepo en muchos analisis que hace el sefior Carba-

jo.

En primer lugar, el tema de la Consejeria de Fo-
meénto en su organizacion actual. Dice el sefior Carba-
jo que parece que la Consejeria de Transportes ha
asumido a la Consejeria de Industria, y el Ginico argu-
mento que utiliza es que los Delegados Territoriales
son los que tenia la Consejeria de Transportes. Pues
yo, sinceramente, respetando su criterio, €so no se
corresponde en absoluto con la organizacién que tiene
la Consejeria de Fomento en cuanto a su estructura.
Distinto es que este Consejero, en uso de las atribu-
ciones que le confiere la normativa vigente, seleccione
al Delegado Territorial que quiera, en funcién de su
capacidad técnica y confianza personal, que también
mfluye, personal politico personal, en eso de Delega-
dos Territoriales. Entonces, yo creo que eso, sincera-
mente, sefior Carbajo, no es un argumento para pen-
sar que la Consejeria de Transportes ha subsumido la
Consgjeria de Industria, y me explico, me explico.
Problemas que entiendo que se producen en la Comu-
nidad de Castilla y Leon, en el sector secundario y
terciario, y que desde la Administracién entendemos
que tenemos que tener resortes suficientes para poder
cubrir. Por un lado, el sector minero esta sometido a
un proceso de adecuacion de sus estructuras profun-
do, que implica una consideracién especifica dentro
de la estructura organica de la Administracién, y apa-
rece como un organo especifico dentro de la Direc-

cién General de Industria y Energia, como drgano
especifico, un servicio de mineria, con una clara vo-
luntad politica de poder de poder controlar lo mejor
posible y poder seguir todos los problemas que conlle-
va en estos momentos la evolucidn de las empresas en
base al nuevo sistema de contratacién del carbon.
Aparece el area de Transportes, que yo creo que
ttene una problematica especifica bajo el punto de
vista de ordenacion e inspeccion y desde el punto de
vista de infraestructura, propia del sector transportes,
¥, por tanto, ahi no ha habido necesidad de tocario.
El sector Turismo entendemos que por la propia con-
notacién que tiene politica y por la labor promocional
que yo creo que, de forma aceptada, se esta llevando
por la Comunidad Auténoma, exige una Direccion
General. Pero yo creo que el principal problema que
se quejan, y yo creo que Sus Senorias lo han hecho
alguna vez y, evidentemente, se percibe en el ciudada-
no, es ¢l poder englobar en un solo departamento
todos los instrumentos de apoyo a cualquier iniciativa
privada que permita ser un primer paso de lo que en
su dia podria ser una ventanilla Gnica de iniciativas,
de forma tal que aparece una Direccién General de
Promocién Empresarial, que no es otra cosa, la Direc-
cion General de Promocion Industria, Comercio y
Trabajo, que refunde en un solo departamento todas
las lineas de ayuda al sector privado que, con la
excepcion del area de la industria agroalimentaria,
que es un tema que también se podria discutir, englo-
ba todo este sistema, con lo cual aparece de una forma
contundente, como fenémeno justificative del depar-
tamento de fomento, la Direccidon General de Promo-
cién Industria, Comercio y Trabajo, que tienc entre
otros un servicio de financiacién de empresas que es,
precisamente, donde se pretende englobar todas las
lineas de ayuda a los sectores secundario y terciario,
en ¢stos momentos o hasta estos mometnos enorme-
mente dispersas por diversas Consejerias, con lo cual
€50, inevitablemente, conlleva a pensar de que no ha
sido asi, que precisamente es en cste area, desgajando
todo lo que era el servicio de investigacién y politica
minera, que una vez constituida la sociedad SEPHSA
parecia poco logico que aparecicra dentro del drea de
promocién industrial y, por tanto, se engloba en el
area de industria y energia, aparece yo creo que, preci-
samente y de alguna forma, potenciado todo lo que es
el area de la promocién industrial en este departa-
mento de fomento. Eso, ;a qué situacién nos va a
llevar? Pues, mire usted, yo creo que del propio desa-
rrollo de la Ley Incentivos Regionales y la adecuacion
que la Comunidad Auténoma haga al mismo en basc
al Reglamento que lo desarrolla. -y la propia implanta-
cidn de las nuevas lineas de ayuda en funcién ya de
esa normativa comunitaria. va a permitir que en un
plazo razonable la Cosncjeria de Fomento sea la au-
téntica impulsora, el auténtico brazo armado, que a
usted no le gusta, de toda la politica de promocion
empresarial. 'Y precisamente algo con lo que uste-
des..., yo siempre he tomado buena nota. que venian
diciendo en sus discursos en ¢ste Parlamento, de que
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nos faltaba conexion en la linea de ayuda, de que
habia una cierta disparidad, que era un enorme engo-
rro para los administrados el poder obtener informa-
¢ién y no digamos ya tramitaciéon de sus iniciativas
empresariales, porque estd todo muy disperso, un
caos, falta de especializacidon en los funcionarios en
ese sentido. Mire usted, éste ¢s ¢l paso claro y contun-
dente de que eso sea asi. .La Consejeria Formento
reagrupa en sus 4rganos, y concretamente en la Direc-
cién General de Promocion Industrial, Comercio y
Trabajo, agrupa en ella todas las lineas, pues si usted
comprueba en la estructura organica, dentro de esa
Direccidén General y dentro del servicio de financia-
cién de empresas, aparece todo tipo, ya que sectores,
. el sector industrial, el sector comercial, el sector turis-
tico y el sector transportes, con lo cual ahi es donde
se va a englobar todo lo que en estos momentos las
diferentes Direcciones Generales venian haciendo
tanto en mi Consejeria como en la antigua Consejeria
de Industria, Energia v Trabajo, yo creo que eso es un
paso, yo dirfa que enormemente positivo, que nos
permita crear la ventanilla Gnica para cualquier ini-
ciativa empresarial; punto uno. Que nos permita es-
pecializar a determinados funcionarios en la periferia,
al objeto de poder asesorar, informar y tramitar cual-
quier iniciativa empresarial que pueda surgir en la
Comunidad Auténoma, y que permita especializar, en
definitiva, la Administracion en algo que ustedes,
siempre 1o han dicho, y nosotros lo veiamos también,
y que en la Administracién siempre ha side muy
dificil de hacer. Por eso me extraino sobremanera,
sobremanera, que usted critique la estructura de la
Consejeria en ese sentido. La valoracidn personal que

hace de que este Consejero se ha quedado con todos -

los Delegados Territoriales que tenia, muy sefior mio,
pues, si, evidentemente, lo he hecho. Lo he hecho asi,
porque lo he estimado méas oportuno para el funcio-
namiento de mi Consejeria, en funcién a razones
técnicas y, sobre todo, yo diria mas, de confianza
politico personal que este Consejero mantenia para
sus antiguos Delegados.

Su Sefioria me hace la pregunta..., el tema de la ley
de comercio. En fin, yo creo que el tema es claro, s
absolutamente claro que esta Comunidad Auténoma
no tiene competencias legislativas para regular el co-
mercio, son competencias exclusivamente ejecutivas
de la legislacion del Estado y, por tanto, no hay ningu-
na posibilidad de que se pueda tramitar por este

"Parlamento ninguna ley regulando el comercio inte-
rior; no hay ninguna posibilidad.

;Qué es lo que, en mi opinidn, va a ocurrir a nivel
estatal? En estos momentos existe un borrador, como
conoce Su Seforia, un borrador de ley de comercio
interior, que pretende regular todo el tema. Y yo, mi
opinién es que la ley tal y como estd contemplada,
pues, a lo mejor tiene todavia dificultades para salir,
porque el decreto, famoso decreto Boyer, de libera-
cion de determinados aspectos entre los que se con-
templaba algo tan denostado en esta Comunidad Au-
tonoma como es el tema de los horarios comerciales,

pues, lleva en funcionamiento dos afios, y en estos
momentos yo creo que nadie estd en capacidad de
poder decir los resultados positivos o negativos que
ha tenido ese decreto liberalizador, Yo ¢reo que no
hay nadie que pueda decir si ha sido positivo o negati-
v, ¥ precisamente en estos momentos es cuando, por
parte de la Administracion Central del Estado, se estd
empezando a evaluar ese tema. Yo, mi opinibén ¢s que

- 1a ley de comercio interior, por parte del Estado, va a

tardar todavia de salir, independientemente de que
salga determinadas normativas que regulen algunos
aspectos puntuales y siempre y cuando se salvaguar-
den la libertad, la libre compeiencia, que es condicién
«sine qua non» para la que hemos accedido a la
Comunidad Econémica Europea. Por lo tanto, [o que
opine esta Comunidad Auténoma al respecto yo creo
que es irrelevante, porque no hay ninguna competen-
cia en materia legislativa. Las nicas Comunidades
que han tenido competencia’ de regular el comercio
interior parece que han chocado frontalmente con lo
que la Administracién Central del Estado entiende
que es competencia exclusiva suya, de ordenacién

- econdmica del Estado, de forma tal que la ley catalana
_ fue recurrida por la Administracion Central del Esta-

do, la ley vasca fue recurrida por el propio Parlamen-
to Vasco a instancia del Grupo Socialista y por la
Administracién Central del Estado. Hace poco se
aprobd la ley catalana de comercio interior e intuyo
que va a ser recurrida por la Administracion Central
del Estado, porque entiende que esta regulando temas
especificos de planificacién econdmica del Estado,
con lo cual Castilla y Ledn no tiene ninguna posibili-
dad de regular el tema éste, y cualquier iniciativa que
al respecto hubiera dificilmente, dificilmente, tiene
via en este ambito.

El seiior, en fin..., de verdad que me duele ¢special-
mente que el sefior Carbajo diga que llevabamos mu-
cho tiempo con el tema EXCAL. Yo sé que llevaba-
mos mucho tiempo, sefior Carbajo, pero precisamente
no ha sido por culpa de esta Administracién, porque
el espiritu, y Su Sefioria lo conoce, el espiritu que este
Consejero ha pretendido llevar al tema no ha sido
imponer una sociedad con una buena parte de capital
publico para que €so se quedara en los cajones de la
Administracion, sino que ha sido una labor durisima,
durisima, v usted lo conoce, de convencimiento a
toda la relacidn de accionistas que he hecho, y adn asi
todavia algunos ponen pegas, por razones que yo ¢reo
fuera del proyecto. Y tengo que decir..., yo creo que
precisamente el mérito que ha’podido tener la Junta
de Castilla v Ledn ha sido poder agrupar, como no ha
hecho ninguna otra Comunidad Auténoma, a tantos
sectores interesados en el tema, el haber podido con-
vencer a las cdmaras de comercio, que usted, como
presidente de camara de comercio, sabe que en un
principio, pues, lo veia de una forma reticente en
funcién de que parecia que desde 1a Comunidad Au-
tébnoma iba a invadir actividades que, en fin, parecia
que ustedes las tenian reservadas de una forma expre-
siva, y eso supone una reticencia que yo entiende, que
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yo entiendo, y que ha habido que ir convenciendo
camara por cimara de comercio de que el proyecto
que la Comunidad Auténoma tenia en absoluto podia
interferir a las reales competencias que tiene las cima-
ras de comercio, sino mas bien todo lo contrario: que
debian ser un instrumento para las mismas.

Ha habido que convencer a SODICAL en un pro-
yecto que precisamente en otras Comunidades Auto-
nomas ha fracasado vy, por tanto, el INI, con capital
mayoritario en SODICAL, pues, ponia reticencias
también. Ha habido que convencer a las instituciones
de crédito, y fijese usted, las instituciones de crédito,
que tienen poca duda al respecto de qué intereses
vayan buscando, han sido los que mejor han valorado
¢l proyecto, de forma tal que hemos tenido que dejar
incluso bancos fuera det proyecto, v al final los bancos
lo que querian era estar y les hemos dado una asigna-
cién simbolica del capital social.

Mire usted la relacién de entidades de crédito que
tienen en un uno por ciento en el capital social de la
sociedad; pero nos interesaba y a ¢llos les interesaba
estar dentro, precisamente porque lo creian positivo,
porque estaba estudiado de forma absolutamente yo
Creo que con criterios netamente empresariales. Por
eso digo que me duele especialmente que usted criti-
que el tema éste, porque nosotros podiamos haber
hecho lo que, en un momento determinado estuve a
punto de hacer, que fue tirar la toalla y decir: qué las
camaras de comercio no tiran para adelante, pues,
fuera, que SODICAL no tira para adelante, fuera.
Nosotros convencemos a los que teniamos convenci-
dos va de que aportaran mas dinero y nos metemos
con quien fuese, el Banco Exterior, la Caja de Sala-
manca, la Caja de Soria, y no sé quien y entre todos
constituimos la sociedad y luego el que quiera que se
enganche. Y dijemos: no, asi no vamos bien, vamos
a intentar convericer, a base de razonamientos, con-
vencer, y hemos entregado en documentacion exhaus-
tiva a todos los accionistas para que pudieran valorar
los criterios que se utilizaban eran criterios razona-
bles. Por tanto, sefior Carbajo no comparto en
absoluto eso y, entre otras cosas, dentro de unos dias
verd constituida EXCAL, independientemente de que
si todavia hubiera alguna pega, por parte de alguno de
los accionistas, pues, seria cubierta su parte de capital
social por otros miembros que incluso han quedado
fuera estando interesados, fundamentalmente entida-
des de crédito.

Le agradezco que nos felicite con el tema del Corte
Inglés, pero yo le voy a decir como se ha gestado el
tema del Corte Inglés, que yo creo que ha sido un
acierto. En contactos indirectos y de una forma..., en

cierto modo yo diria que casual, que teniamos con el .

Corte Inglés, pues le sugerimos ai Corte Inglés la
posibilidad de hacer alguna promocién comercial con
ellos, y el Corte Inglés, con estudio de marquetin muy
claros que tienen, estudié el mercado y de lo que
realmente pega fuerte en el consumidor espanol, pues,
en un primer momento dijo, dice..., les convencimos
pero lo dejo circunserito al sector artesanal, Nuestra

labor ha sido Hamar a los artesanos, centenares de
ellos que hay en nuestra Comunidad Auténoma, para
convencerles de que esto podia ser bueno para ellos,
agruparlos, explicarles de que de aiguna forma podian
tener aqui, alguno de ellos, no todos. algunos de ellos
una via de ganarse un cliente potencial de por vida,
de por vida; les convencimos de que esto podia ser
una buena cosa. Y una vez que tuvimos reagrupado
a todo el sector artesanal, los jefes de compra del
Corte Inglés se entrevistaron con ellos. Nosotros ha-
biamos preparado los instrumentos adecuados para
que los jefds de compra pudieran ver el producto
artesanal de Castilla y Leon y se efectuaron compras
por ¢l Corte Inglés en firme, por valor de varios
centenares de millones de pesetas, a gente que en su
vida habia vendido tanto dinero, en su vida. De for-
ma tal que ya nosotros les advertimos indirectamente
de que aquellos artesanos que quedaran bicn con el
Corte Inglés, que les suministraran el producto de
forma adecuada, y que, en fin, cumplieran los com-
promisos en firme que hacian con el Corte Inglés, ¢l
Corte Inglés pagaba en firme ya, pues, podian quedar-
se de clientes vitalicios del Corte Inglés. Yo creo que
el éxito ha sido rotundo. Yo intento recordar gue han
sido doscientos y pico los artesanos de esta Comuni-
dad Auténoma que se han podido beneficiar de con-
tar con un cliente tan importante como esta gente,
cliente importante no a lo mejor en cuanto a la canti-
dad de dinero que paga, porque ajusta mucho los
precios, pero si en cuanto a la solvencia de futuro que
les impone, y se han vendido centenares de mitlones
de pesetas de productos artesanos que en su vida
nuestros artesanos podian haber pensado al respecto. .
Entonces, se encuentra uno anécdotas curiosisimas de
artesanos que a lo mgjor estaban haciendo sabanas de
hilo y que hacian una o dos al mes, y que de golpe vy
porrazo les llega un cliente y les dice; oye, necesito
para dentro de tres meses dos mil, o cinco mil, o diez
mil. El tema yo creo que ticne una enorme importan-
cia, maxime cuando como ¢l tema pega, porque el
Corte Inglés tiene estudios al respecto. les pueden
dejar de clientes vitalicios, vitalicios al respecto. Yo
creo que el sector artesano esta absolutamente encan-,
tado con nosotros, y eso me consta. Lo que pasa que-
nosotros les convencimos al Corte Inglés de que dado
que ¢l escaparate que suponc esta empresa es notable,
el poder utilizar todos los..., quince centros que tiene
en Espafha no s6lo para el sector artesanal, que es al
que ellos le interesaba, sino intentar incorporar al
tema éste, intentar incorporar algiin otro aspecto, co-
mo era el sector alimentario, para ¢l cual les faciiita-
mos todas y cada una de las empresas del sector de
nuestra Comunidad Auténoma, y ellos han seleccio-
nado los clientes que estimaran oportuno. Ahi no
podemos influir nosotros. Y también les convencimos
de que podia ser un buen escaparate, dado que en
estos dias de la promocién van a visitar el Corte
Inglés entre siete y nueve millones de personas, de
siete y nueve millones de personas, aprovechar para
que también fuera un escaparate turistico. Entonces,
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‘ahi nos metimos en el tema de la promocion turistica,
con lo cual hemos firmado con el Corte Inglés un
convenio‘ donde nosotros no ponemos mas que una
ayuda a la promocidn de las jornadas del Corte Inglés,
promocioén comercial, promocioén turistica y promo-
cién del sector de restauracién; paralelamente, a ulti-
ma hora, s¢ nos enganchd un programa de promocion
de 1a gastronomia de Castilla y Ledn, donde nuestros
restauradores estan en los centros del Corte Inglés
‘vendiendo sus platos, utilizando las instalaciones del
Corte Inglés, las mesas, la vajilla y el personal, pero
ellos hacen su propia carta con una difusién publicita-
ria yo creo que notable. Eso ha costado a la Comuni-
dad Auténoma, entre otras cosas, 24.000.000,
24.000.000, todo eso. Con lo cual, el Corte Inglés ha
tenido la relacién de artesanos, ha comprado a quien
ha querido, al fin y al cabo compraban en firme, por
tanto, quien compra paga, quien paga manda; a la
relacion del sector alimentario de nuestra Comunidad
Auténoma han seleccionado a quien hayan querido y
han comprado en firma y han pagado en firme; y al
sector de la restauracién que les ha garantizado un
numero de cubiertos diarios en cada uno de los cen-
tros del Corte Inglés, y creo, por lo que tengo entendi-
do, me van llegando noticias de nuestros restaurado-
res, un éxito, un éxito total; y simulitineamente, da-
mos una imagen de Castilla'y Ledn utilizando medios
nacionales, que yo ¢reo que son muy interesantes para
nuestro turismo, y aprovechamos que de siete a nueve
millones de personas que van a pasar por las instala-
ciones del Corte Inglés y que van a recibir
informacién de nuestro sector artesanal, de nuestro
sector alimentario, y de nuestro sector turistico para
Castilla y Ledn. Con lo cual, si no nos hemos puesto
en contacto, por e¢jemplo, con cimara de comercio,
con patronales, con empresa en concreto, s porque
nosotros hemos facilitado ya todos esos datos al Corte
Inglés, para que €l seleccionara sus clientes.

Y me habla el sefior Carbajo del tema subvencion
y formacion. Mire usted, yo creo, y aqui tengo la
orden, que practicamente se esta dentro del treinta y
el cuarenta por ciento de las subvencioens de forma-
cién, en general. Las dotaciones son escasas; pues,
puede ser que las dotaciones sean escasas, pero yo
creo que, en primer lugar, el reparto es equitativo y
transparente, equitativo y transparentes, con criterios
evidentemente subjetivos, de decir la mitad para el
sector empresarial y la mitad para los sindicatos del
dinero que tenemos, v luego intentando elevar, y eso
le consta a usted, elevar el liston de la calidad de los
cursos de formacién de afio en afio, que este ano van
a ser todavia mas exigentes que el afio anterior, en la

orden de formacién, De forma tal que yo crec que la .

cantidad de personas que se han beneficiado de esos
cursos de formacién ha sido notable, que el nivel, y
eso lo tieme que reconocer usted, de los cursos de
formacién de un afio a otro ha ido elevandose de
forma notable también, aunque todavia es insuficien-
te segn mi ériterio, y que nosotros de alguna forma
lo estamos incentivando, para que las asociaciones

empresariales, las camaras de comercio, los sindicatos
y cualquier otra institucidon se comprometa en una
labor que es de beneficio conjunto, donde no sélo
pone dinero la Administracién, sino que la Adminis-
tracion lo inico que intenta es controlar que ese dine-
ro se aplica bien, para lo cual a veces ¢s inevitable que
los requisitos administrativos que se pida, pues, sean

- engorrosos; es evidente que a veces sOn engorrosos y

a mi es el primero que me molestan, pero no queda
mas remedio si intentamos cumplir con lo que nos
marca la legalidad vigente en cuanto a transparencia
en las subvenciones puablicas. '

Un tema: subvencion tipo interés. Fijese, éste es
uno de los temas que maés ha preocupado en mi
gestion en mi antigua Consejeria de Transportes, por-
que estaba convencido de que eso’podia funcionar
bien. No es novedoso evidentemente, funciona en
otras Comunidades Auténomas, pero si que le adelan-
1o, le adelanto, que no hay ninguna Comunidad Auto-
noma que funcione como aqui. Hasta tal punto fun-
ciona bien que el sector comereial se ha dado cuenta
que funciona bien y al dia treinta y uno de Enero de
este afo se ha acabado el presupuesto de todo el afio.
Hemos tenido que hacer incorporaciones, mafiana
por cierto se hace una incorporacion y luego en Marzo
se hacen otras incorporaciones, en el momento que sc¢

“aplique la'liquidacion de presupuestos, que nos per-

mita poder atender la enorme demanda que tiene el
tema. ;Por qué tiene demanda el tema, sefior Carba-
jo? No nos podemos engafiar. Pues, tiene demanda el
tema porque el sistema funciona bien y son las pro-
pias entidades de crédito las que promocionan ¢l pro-
ducto. Si no contaramos con que las Cajas de Ahorro
y los Bancos promocionasen ese producto, que cra lo
que ocurria hasta entonces, no funcionaria bien ¢l
tema. De forma tal que a una cntidad de crédito
cuando llega un cliente pidiendo un préstamo, que va
de alguna forma relacionado con el tema, ellos mis-
mos le indican esta linea de subvencidon, porque a
ellos les resulta cdmodo, independientemente de que
estin beneficiando indirectamente a su cliente. En
estos momentos se ha renovado los convenios con
todas las entidades de crédito del afio ochenta y seis,
y en estos momentos hay lineas abiertas por valor de
alrededor de 6.000.000.000 de pesetas, y las cifras que
le digo son absolutamente ciertas porque estamos
subvencionando tipos de interés, no subvencionamos
inversion, subvencionamos el tipo de interés de la
parte del capital de recursos ajenos gue la empresa
necesita para crear o modernizar sus establecimientos
comerciales. Y la inversion generada, como le decia
anteriormente, durante este tiempo ha sido de
3.011.000.000 de pesetas, esos 3.011.000.000 de pese-
tas, en la parte que ha sido total de inversion, ha
generado los setecientos quince puestos de trabajo
que son datos obtenidos no a la luz, sino, evidente-
mente, en funcion de los datos que en el propio
expediente declaraba no sélo el empresario, sino que
contrastaba los inspectores del departamento que te-
nian gue comprobar la inversioén realizada. Por tanto,
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yo creo que no es descabellado pensar que con
3.011.000.000 de inversion se hayan podido crear
sctecientos quince puestos de trabajo de forma esta-
ble.

Hay un tema que si que me preocupa especialmen-
te, que ha comentado, que en parte coincidia hace
tiempo con usted. El IRESCO desaparecid, no sé si
queda en Madrid como tal instituto, pero me refiero
lo que es las funciones del antiguo IRESCO. Eviden-
temente, usted llevaba razon, que al final, y en su
Grupo Parlamentario hay un funcionario del departa-
mento y con él he tenido ocasidn de hablar alguna
vez, evidentemente, si eso fuera asi, si eso fuera asi,
llevariamos razén. Pero en estos momentos esos fun-
cionarios estan haciendo muchas otras cosas, En pri-
mer lugar, aparte de‘reciclarlos para los nuevos siste-
mas de financiacion de todo el resto de los sectores,
no sélo de comercio, sino del sector industrial y sector
turistico, en estos momentos estamos empezando a
llevar de una forma razonable, yo diria que a nivel
puntero en Espafa, el tema de la toma de datos de
precios, para el IPC, que tenemos que elevar al Estado
¥ que nosotros..., este mes sale el primer boletin defi-
nitorio del IPC regionai; se dedican a ello. Bien es
cierto que me parece que la media..., podiamos.repa-
sar provincia por provincia; hay provincias en que no
hay ningin funcionario, en alguna provincia puede
haber dos, y en otras uno. Pongo por ejemplo, en
Salamanca hay un funcionario, un funcionario que
esta absolutamente desbordado para estos temas. Con
lo cual le digo que no sélo se dedican al tema éste de
expedientes que es engorroso y que funciona bien,
sino que ya se tienen que dedicar a otros temas y me
consta, me consta, que no estan ociosos, y eso lo
puede comprobar usted, independientemente de que
le agradeceria que si encontrase alguna disfuncién al
respecto me lo comunicara, que pondria todos los
medios a mi alcance al respecto.

Y el tema subvencidn de ferias. Evidentemente, las
dotaciones que hay son insuficientes. Bien es cierto
que la politica que ileva la Consejeria en estos afios ha
sido de ir priorizando el tema, de forma tal que ya no
se da subvencién a cualquier feria de pueblo, sino a
aquellas ferias que tienen interés; de forma tal que yo
creo que llegaremos a una situacién en un futuro
proximo, cuando se haya creado esa conciencia, inclu-
$0 a nive] de los Grupos Politicos, de que la Adminis-
tracidn sdlo tiene que potenciar aquellas ferias que
tengan interés para el conjunto de la sociedad, de
tener que subvencionar a las ferias interesantes, que a
lo mejor esta Comunidad Auténoma no son mas de
cuatro, a lo menor no son mas de cuatro, y entonces
a €sas a lo mejor lo que hay que hacer es apoyarlas de
forma -decidida y el resto, pues, muy sefior mio, a lo
mejor forman parte de la promocién del propio ayun-
tamiento que para las fiestas v ferias de su pueblo,
pues, entre otras cosas monta el chiringuito en una
feria que a veces tiene dudosa rentabilidad bajo un
punto de vista comercial,

Entonces, evidentemente, son insuficientes las ci-
fras, pero dada la seleccién de instituciones feriales a
subvencionar, pues, a lo mejor ya no..., dcja de ser tan
insuficiente y muchas instituciones en ¢l ano mil no-
vecientos ochenta y seis se han quedado sin recibir un
duro, porque hemos considerado que no tcnia ningin
interés, bajo un punto de vista de promocién ferial
que, en definitiva, era para lo que iba dirigido.

Yo creo que me he extendido suficiente. Gractas.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Gracias, sefior Consejero, Seitor
Carbajo, tiene la palabra.

EL SENOR CARBAJO OTERO: Bien. Voy a scr
muy breve. Agradezco al sefior Consejero sus respues-
tas, aunque en bastantes cosas no comparto sus cre-
tios. Quiero aclarar, por si no lo supe exponer con la
suficiente claridad, que yo critico la fusién, al fin y al
cabo es responsabilidad de 1a Junta, sino la decisién
politica de la eleccion de los Delegados Territoriales
que, por otra parte, dije que desde el punto de vista
humano la entendia, podia ser un problema de con-
fianza politica. Hubo una serie de problemas con los
funcionarios y los Delegados Territoriales cuando se
produjo la crisis en la junta y, bien, el senor Conscjero
es muy dueno de tomar la decisién -politica que le
convenga, otra cosa €s que yo la comparta o no. Por
supuesto, tampoco digo nada contra estos Delegados
Territoriales. Lo que si queria decir, y es en lo que
insisto, es que parece que prima mas aqui la idea de
la antigua Consejeria de Transportes, Turismo y Co-
mercio, y que, de alguna manera, se subsume, y repito
la palabra, la Consejeria de Industria. Pero en fin.
vuelvo a repetir que son valoraciones diferentes las
que hacemos y que cada uno se quedaré con su razén.

Le he oido hablar de que, precisamente, una de las
cosas que €l pretendia era llegar a la ventanilla tnica.
Ese criterio sabe el sefior Consejero que lo comparti-
mos. Yo io que espero es que, efectivamente, esto se
produzca. ya sabemos que hay alguna experiencia por
la Administraciéon Central. incluso yo tengo conoci-
miento de algin tipo de asociacion empresarial que
en connivencia con Administracion Autonémica vy
Central, incluso Municipal, ha puesto en marcha una _
organizacién de este tipo, que haga de ventanilla ani-
ca gestora con la Administracion, y yo le felicito al
sefior Consejero si imparte este servicio, que todavia
no estd impartido. Esperemos que no tengo que reco-
rrer un duro calvario tan grande como el que nos ha
manifestado con SODICAL, porque si no..., perdén,
con SODICAL, con EXCAL, porque si no apanados
vamos.

En cuanto 2 EXCAL, no se duela senor Consejero.
Las Camaras fueron inicialmente reticentes con el
proyecto, pero no porque tuvieran nada en contra de
él. Lo que pasa es que las cimaras, que son institucio-
nes, como bien sabe el sefior Consejero, ya algunas
centenarias, tenian el temor a que este EXCAL que se
queria fundar con el patrocinio de la Junta, iniciativa
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. GUE nunca CENSuraron y que compartieron, se convir-
tiera mas que en lo que tiene que ser, y espereimos que
asi sea y lo veamos pronto, una sociedad motora del
comercio exterior de la Region, de todos sus sectores
y subsectores, tenian miedo a que en vez de ser esto
se convirtiera en un ente administrativo mas a los que
nos tiene acostumbrados en general la Administra-
cién- del Estado, porque entonces la Administracién
Autondmica nacia en Castilla y Leén. Y tampoco
habia aqui valoraciones de tipo politico, porque ya
sabe usted perfectamente, sefior Consejero, que las
camaras nunca han hecho valoraciones de tipo parti-
distas, son colaboradoras con la Administracién,
siempre que se les consulta evaciian sus respuestas,
procuran ayudar en la Administracién en las compe-
tencias que la ley les da, y saben que siempre han
visto bien esta iniciativa. Lo que ocurre es que, como
el sefior Consejero nos ha dicho, es que ha sido muy
laborioso, posiblemente tenga que ver con el cambio
de competencias, también, que hubo previamente en
la propia Junta, al cambiar de Consejeria, pero a pesar
de todo, seftor Consejero, reconozca conmigo que
cuatro anos son muchos para vencer estas posibles
inercias y reticencias y, por cierto, las de las camaras
yo tengo entendido que quedaron vencidas hace mu-
cho tiempo. De formas, celebremos que, efectivamen-
te, se haya llegado a un acuerdo final y esperemos que
se haga bueno lo que nos ha dicho el seior Consejero
y que en brevisimo plazo no s6lo se firme la constitu-
cion de esta sociedad, sino que empiece a funcionar.
Cuente usted, en la parcela que a mi me toca, que,
desde luego, va a tener el apoyo de las camaras y de
las organizaciones empresariales de la regién, y no
creo ¢ue con esto me esté asumiendo ningin papel
que no me corresponda, sirplemente lo hablo porque
sabe el seiior Consejero que en mi se da la condicidén
de empresario..

Bien. Nos ha estado dando una serie de explicacio-
nes, que yo las recibo como buenas, sobre ¢coémo se ha
gestado esta iniciativa que la Consejeria ha tomado
con el Corie Inglés. Ya nos ha explicado que, funda-
mentalmente, se ha referido a la artesania. Si, le tengo
que decir, lo sabe el sefior Consejero igual que yo, que
esta experiencia también la ha hecho alguna otra au-
tonomia y me parece que también con este mismo
centro comercial, yo he visto publicaciones en la
prensa y hasta le puedo decir qué autonomia ha sido...
Puede ser, puede que tenga razon el seiior Consejero,
pero sé que ha habido iniciativas de este tipo. De
todas formas, eso no quita para reconocer, porque él
nos conoce, sabe que sabemos reconocer las cosas,
que la iniciativa es buena. Yo me dolia, fundamental-
mente, de que no se hubiera tocado de forma suficien-
te al sector alimentario. Me ha dicho como lo han
hecho y la verdad es que si, aprovecho ahora mas que
para elevarlo en tono de critica para hacerle una
consideracion al Consejero que le pido que tome en
cuenta, ese libro que ha publicado, no recuerdo ahora
si ¢s..., creo que es su Consejeria, sobre la industria
alimentaria en la regidon en cuanto a las industrias que

en €l relaciona, es muy inexacto; se debe poner al dia
y tienen ustedes medios para hacerlo, porque segura-
mente el Corte Inglés en esto no ha temido..., si ha
tenido esa informacién no ha sido exactamente muy
precisa; sé que esa informacién, como tal, puede va-
ler, pero vo le he hojeado y faltan muchas industrias
de relacionar ahi y algunas de considerable importan-
cia. ’

En cuanto a lo que nos ha dicho que se han hecho
operaciones de mucha embergadura de cientos de
millones, si el sefior Consejero lo supiera yo le agrade-
ceria que dijera la cifra, para que nos nos queda aqui
la idea de que se han hecho las cuentas del gran
capitan. Seguro que han sido importantes, porque el
centro es de mucha embergadura, es una de las em-
presas nacionales que mas dinero factura al ano, pero
me gustaria saber, si el Consejero lo conoce, que

- dijera por donde andan estos cientos de miilones.

Y en cuanto a pagar, y esto s una simple conside-
racién que hago, seguramente no habran pagado, por-
que compran a crédito, pero pagaran, pagaran porque
sabemos que es una sociedad muy solvente, de eso no
nos cabe 1a menor duda.

Bueno, ya acabo, con relacion a los cursillos, sigo
insistiendo sefior Consejero, la subvencion es ridicula. .
Yo sé de entidades, y me lo tiene que creer, no le
estoy haciendo una critica sino diciendo algo que
ocurre, que hay entidades que a veces prefieren dar
los cursillos ya por su cuenta, porque es tan pequefia

- la subvencion que van a recibir que no les merece la

pena el papeleo. Y le tengo que decir también que me
consta que era mas sencillo' a veces hacerlo hace afios
con la Administracidon Central, que con la propia
Administracion Autonémica. Tome nota, seitor Con-
sejero, se lo digo de buenisima fe y de buenisima
tinta,

Y, por dltimo, el comentario del antiguo IRESCO,
que ya sabemos que murid con la transferencia. Yo
me referia precisamente a cso, a los funcionarios que
han venido. Por supuesto, por si no lo deje bien claro,
no hay nada contra estos funcionarios, ni muchisimo
menos, hasta uno, como dijo el seior Consejero, es
compafiero mio, yo no digo nada contra los funciona-
rios; son muy buenos y muy dignos, es lo de «que
buen vasallo si hubiera buen sefions. Usted es el se-
nor, recicleles, déles actividad, porque no es bueno
que un funcionario esté sin tener que hacer nada. Yo
le creo, seiior Consejero, usted me ha dicho que estan
asumiendo otras actividades de otro tipo de compe-
tencias; que, efectivamente, sea cierto, sino se engana-
ria usted mismo no me engafiaria a mi. Nada mas,
muchas gracias.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Muchas gracias, sefior Carbajo. El
sefior Consegjero, tienc la palabra.

" EL SENOR CONSEJERO DE FOMENTO (SE-
NOR LORENZO MARTIN): Haciendo una referen-
cia al tema EXCAL, si no me engafo, si no me
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engafio, ¥ ya hablando sinceramente, yo creo que
cuando se presentd el primer proyecto este que... fue
en Ledn, fue en Ledn, se dijo no al proyecto que se
habia presentado, entonces, por mi compafiero Pania-
gua. Cuando yo empecé a presentar no se dijo no,
pero, vamos, hay muchas-formas de decir no, es decir,
no diciendo si se dice no. Cuando empecé yo a hacer
contactos, evidentemente, no se dijo no, pero tampo-
co se dijo si, con lo cual es una forma muy sibilina de
decir no. Después de muchos contactos llega un mo-
mento en que dice, bueno, si es que estamos tan
pillados, tan pillados, perc no sélo ustedes, estamos
tan pillados de que llevan razén que no nos queda
mas remedio que decir si, y es asi. Eso ha sido una
razdn, pero, evidentemente, no es la razén fundamen-
tal, la razon fundamental estriba en haber analizado
el por qué han fracasado el resto, eso si que me
preocupaba a mi, por qué fracasé GADES, por qué
fracasd6 COPASA la de Valencia, y luego va el resto de
las experiencias son muy recientes y, por tanto, no
hay antecedentes fiables al respecto. Pues fracasé por-
que nacieron con mucha voluntad, con mucha volun-
tad, pero sin nada que hacer v, entonces, yo creo que
es precisamente en un momento en que la sociedad
puede recibir informacién desde la Administracion
para funcionar cuando puede ponerse en marcha. En
estos momentos, la sociedad nace con un analisis de
la estructura comercial en. nuestra Comunidad Auté-
noma que se les entrega como donativo para que lo
utilicen, con un catalogo de exportadores de nuestra
Comunidad Auténoma que recoge todas las empre-
sas, si bien es cierto que seguird conteniendo errores,
seguird conteniendo errores porque entre otras cosas,
a veces, nos estamos moviendo con que no hay datos
fiables ni por la Administracién, hemos tenido que
cruzar datos del INFE, cruzar datos de las camaras de
comercio, cruzar datos de hacienda, cruzar nuestros
propios datos, y al final todavia quedan flecos; quiere
decir que ni el INFE lo tiene actualizado, ni las Cama-
ras de Comercio lo tiene actualizado, ni nosotros lo
tenemos actualizado y seguird conteniendo errores.
Nace con un catalogo de la industria agroalimentaria,
nace con un analisis de la actividad exportadora de
nuestra Comunidad Auténoma, o sea, realmente,
(por qué fracasaron las empresas exportadoras de
otras Comunidades Auténomas? Porque nacieron di-
ciendo ahi tenéis, pero, ;qué tenemos que hacer? Y
perdieron dos y tres afos en hacer lo que precisamen-
te la Administracién ha hecho por ellos y que, de
alguna forma, ellos tenian que seguir haciendo. O sea,
que Yo no creo en ¢l retraso, sino que creo fundamen-
talmente en que se ha actuado con criterios de eficacia
independientemente de que las dificultades que he-
mos tenido para convencer a los accionistas al respec-
to.

Y si el folleto contiene errores, pues, claro, contie-
ne errores, pero muchas veces son errores porque les
hemos tenido que basar en otras administraciones
para conseguirlos y a veces nos han fallado esos datos.

El tema del Corte Inglés, no sé exactamente las

cifras de contratacién al respecto, porque, claro, nos
movemes también en un campo de o que hayan
firmado el Corte Inglés con los productores, son de
secreto de sumario y no le podria dar unas cifras
exactas al respecto, aunque dado la pequena entidad
empresarial de la gente que ha contratado con el
Corte Inglés, pues, la cifra tampoco habran sido exce-
sivas, de volverse loco, pero piense usted lo que puede
haber resultado para muchos artesanos de nuestra
Comunidad poder haber hecho operaciones de 40, 50,
80.000.000 de pesetas para una promocion concreta,
en la seguridad de que si el producto pega se quedan
de clientes fijos con el Corte Inglés. No sé no le
podria decir la cifra exacta, porque en cualquier caso
pertenece al secreto del sumario entre las empresas y
el Corte Inglés.

Y en cuanto al tema curso de formacién, evidente-
mente, puede ser que antes funcionara mejor, también
¢s cierto; lo que estoy seguro, sefor Carbajo, es que
muchas de las subvenciones que se daban antes, y no
digo a las Camaras de Comercio, muchas de las subven-
ciones que se daban antes no se utilizaban debidamen-
te, ni se controlaban adecuadamente, ni los cursos de
formacién tenian el nivel de calidad, no digo de las
Cémaras de Comercio, sino de otras instituciones, y
meto inclusive ahi a los sindicatos, que nosotros enten-
diamos que se tenian que dar. Y ya le digo que ¢l nivel
de subvencion suele estar aproximadamente entre el
treinta y el cuarenta por ciento del importe de los cursos
de formacién que se estan dando.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NATAL
ALVAREZ): Muchas gracias, sefior Consejero. Si se me
permite decir, desde aqui, unas palabras, en nombre
del Grupo Socialista. Es para agradecer la presencia del
sefior Consejero, la informacién que nos ha facilitado
y para decir que este Grupo valora muy positivamente
los esfuerzos hechos por su Consejeria en ¢l campo del
comercio.

Especial relevancia tiene la actuacion o ef programa
de subvenciones a equipamientos comerciales colecti-
v0s, y en particular los que se rcfieren a equipamiento
de mercados municipales. En concreto, las localidades
que yo conozco en la provincia de Ledén, que son
Cistierna, Cacabelos, Ledn, Ponferrada, Fabero, La
Bafieza y Bembibre, las actuaciones han sido muy
eficaces y muy bien aceptadas por los propios Ayunta-
mientos y por la gente que va a comprar a estos
mercados; e incluso tiene la ventaja de que no puede
decirse que la actuacién es partidista, porque justo de
los siete mercados municipalesen que se ha actuado
sélo uno es socialista. Yo pienso que ha habido una
voluntad de atender necesidades y que ha sido eficaz
y certera la intervencion.

También le queria felicitar por la linea de ayudas
que tienen al sector privado para mejora y equipa-
miento de instalaciones comerciales. El seitor Conse-
jero habia adelantado que a treinta y uno de cnero
estaba practicamente agotada la partida y tenian que
incrementar el crédito, Y clertamente, experiencias
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. muy cercanas que he tenido indican que los comer-
ciantes aceptan y agradecen esta linea de subvencion.
De la campaila que se ha hecho en colaboracion
con el Corte Inglés, pues, ya se ha analizado suficien-
temente y se ha alabado, y es bueno que experiencias
similares, creo yo, se hagan en el futuro, porque se
conoce nuestra Comunidad Auténoma v los produc-
tos que en ella se producen o que en ella se fabrican
tienen comercios suficientemente interesantes.

Yo creo que también hay que alabar el hecho de
que se ultime un censo de estructuras comerciales, y
que se estén dando unos cursos de formacion intere-
santes que, a lo mejor, bueno, pues, de acuerdo con
las posibilidades presupuestarias hay que incrementar
la dotacion, pero que en conjunto la actuacién de esta
Consejeria en el sector de comercio es muy plausible,
y yo preguntaria si en un futuro hay un plan de
continuar con equipamientos de mercados municipa-
les. '

EL SENOR CONSEJERO DE FOMENTO (SE-
NOR LORENZO MARTIN): Gracias. Agradezco las
palabras de apoyo que en nombre del Grupo Socialis-
ta hace el sefior Natal. Yo creo que todas las lineas de
actuacion, en mi opinién, han dado resultados positi-
vos en todas ¢llas. Pero ya centrandome en la pregun-
ta concreta que me hace el sefior Natal, durante estos
afios hemos actuado con inversiones importantes en
crear unas dotaciones de equipamientos colectivos de
caracter social adecuadas para nuestra Comunidad
Autdénoma, pero siguiendo un poco directrices..., mas
gue directrices yendo un poco a la propia demanda
municipal, para lo cual hemos tenido que crear una
cierta conciencia en los propios ayuntamientos de que
esos equipamientos tenfan una ventaja comparativa
importante para el propio ayuntamiento, y una venta-
ja muy importante para el propio consumidor, para el
usuario y, por lo tanto, para sus vecinos.

En estos momentos, y en base al censo de estable-
cimientos comerciales que se ha hecho en nuestra
Comunidad Auténoma, que nos ha permitido hacer
un andlisis de las deficiencias de las estructuras co-
merciales de nuestra Comunidad Auténoma, provin-
cia por provircia, localidad por localidad, de localida-
des de mas de cinco mil habitantes, del estudio de
esas estructuras comerciales, nos ha permitido elabo-
rar un plan de equipamientos comerciales colectivos
para Castilla y Ledn, plan que esperamos poder apro-
bar en esta legislatura y que seria un documento
indicativo para todos, no sdlo para la propia Admi-
nistracién Auténoma, sinc documento indicativo pa-
ra todos los ayuntamientos de Castilla y Le6n. Este
plan de construccidn y mejora de equipamientos co-
merciales colectivos estd recogido en un documento
donde se analizan todas y cada una de las poblaciones
de mas de cinco mil habitantes y se proponen actua-
ciones concretas en cada una de ellas, de forma tal
que, en cualquier caso, antes de que termine la legisia-
tura la Junta de Castilla y Leén aprobara el mismo y
elaborara normativas especificas que permitan a los

Ayuntamientos poder acceder a este plan que estaria
ordenado en inversiones v estaria ordenado en el
calendario, de forma tal que al final del mismo todos
los ayuntamientos dc mus de c¢inco mil habitantes
tuvieran cubiertas sus nccesidades de este tipo de
instalaciones. El final del proceso serd dar cuenta,
evidentemente, a los ayuntamientos de los restiltados
del mismo, y elaborar un decreto que decida el propio
plan de equipamientos comerciales colectivos, de for-
ma tal que cualquier ayuntamiento para poderse aco-
ger a una subvencion de la Comunidad Auténoma lo
haga, precisamente, en base a ese plan y no estemos
actuando como estamos actuando hasta la fecha en
base de criterios a la demanda de los propios ayunta-
mientos, sino con un documento, evidentemente,
contrastado, en base al cual s¢ detecta las necesidades
de cada una de las localidades y se detecta precisa-
mente.incluso hasta la propia ubicacién y caracteristi-
ca que los mercados deban de‘tener. Es objetivo poli-
tico mio el poder aprobar este plan antes de final de
legislatura, que de alguna forma obliga a la propia
Administracién, en documentos csta contrastado y
esta en funcién de las deficiencias observadas en estu-
dios y estructuras comerciales, como les decia anie-
riormente, y obligaria a los ayuntamientos y obligaria
incluso a las propias Diputaciones, en base a las dota-
ciones que el Fondo de Cooperacion Local tiene para
este tipo de instalaciones. Yo creo que seria momento
adecuado el momento que la Junta apruebe el mismo,
porque esta pendiente de hacer determinados andlisis
puntuales, el que los miembros de esta Comision
pudieran tener un folleto explicativo que esta ya cla-
borado, pendiente de llevar a imprenta exclusivamen-
te para la aprobacion_del mismo, donde se haga un
analisis global, porque seria un folleto no muy gordo,
de la situacidn del sector en nuestra Comunidad Au-
tonoma, de las realizaciones habidas en estos tres
afios y medio, con detalles exhaustivos de cada una de
ellas, y de cudl serfa la programacién y las inversiones
precisas en los préximos anos, por parte de todos los
ayuntamientos y de las diputaciones, para poder dotar
a nuestra Comunidad Auténoma de equipamientos
colectivos suficientes, que ya le digo que obligaria a la
propia Comunidad Auténoma, porque estaria norma-
tivizado en base a un decreto que lo regulase, y obliga-
ria a los propios ayuntameintos de mas de cinco mil
habitantes, y a las propias diputaciones de acogerse a
ese plan si quieren, evidentemente, recibir subven-
¢ién publica al respecto, y que colocaria ademas..., yo
creo que el seior Natal como Procurador por Ledn
conoce bien la situacién de la provincia de Ledn, yo
creo que ¢l esfuerzo que les ayuntamientos han hecho
en estos ultimos afios 4 ese respecto yo creo que ha
dado una calidad en este tipo de equipamientos a la
provincia de Ledn enorme, que permite que practica-
mente la totalidad de los ayuntamientos importantes
de la provincia de Ledn tengan unos mercados muni-
cipales adecuados a las necesidades de la poblacién.
Ha influido mucho el convencimiento que desde la
propia Administracién de la Delegacion Territorial de
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Ledn se ha hecho a [os ayuntamientos, de que éste es
un tipo de inversidon quizd no excesivamente electora-
lista para un alcalde, pero de enorme interés social
para el conjunto de la poblacion, por las repercusio-
nes que en el coste de los productos de consumo mas
habitual tiene al respecto.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Muchas gracias, sefior Consejero.
¢Algun Procurador de la Comisién quiere formular
preguntas? El sefior Seisdedos tiene la palabra.

EL SENOR SEISDEDOS ROBLES: Sefior Presi-
dente, Sefiorias. Cuando se debatieron los presupues-
tos del afio mil novecientos ochenta y siete, nuestro
Grupo intenté incrementar las cantidades que se des-
tinaban a reforma de las estructuras comerciales, y se
nos dijo que con lo presupuestado era suficiente. En-
tonces, yo quisiera saber st esta cantidad presupuesta-
da en el afno ochenta y seis es suficiente para las
demandas o si, por €l contrario, nos quedamos cortos.

Y también desearia que me contestara ¢l tiempo
que transcurre desde que se inicia un expediente pra
obtener subvenciones hasta que se le concede. No sé
si sucederd aqui lo mismo que sucede con el 4rea de
expansion industrial que desde que se inicia un expe-
diente, pues, tarda casi un afio y entonces, claro,
cuando se le concede, pues, ¢l empresario ni s¢ acor-
daba de que lo habia solicitado. Entonces, quisiera
que me contestara a estas dos preguntas. Muchas
gracias.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-

TAL ALVAREZ): Muchas gracias, sefior Seisdedos. .

El sefior Consejero tiene la palabra.

EL SENOR CONSEJERO DE FOMENTO (SE-
NOR LORENZO MARTIN): Bueno. En la primera
pregunta voy a hacer una matizacién. Cuando por
parte suya si hizo esta matizacidén, de que si habria
dinero suficiente, yo no dije que hubiera suficiente,
sino que me comprometi a que si no habia suficiente
se adoptarian las medidas oportunas, via incorpora-
cién de créditos, que luego en el afio ochenta y seis se
ha hecho asi. No hubo dinero suficiente y se incorpo-
raron créditos yo creo que a mitad de gjercicio econé-
mico, que permitid atender la inmensa totalidad de
los expedientes tramitados, excepto ya los del dltimo
mes de Diciembre que se dejaron, se congelaron para
incorporarlos en el mes de Enero. Durante este afo,
ya le adelanto que no existe dinero suficiente, hasta
tal punto que en la Junta de Consejeros de mafana se
va a hacer una incorporacion de ¢réditos, porque nos
hemos gastado todo el dinero que teniamos presu-
puestado para todo el afo, e independientemente de
que existe un comproiniso interno de la Junta para
hacer mayores incorporaciones al objeto de que nin-
gun expediente quede sin atender.

En cuanto al periodo medio de maduracién de
estos expedientes, no le sabria decir exactamente las

cifras, independientemente de que me comprometa
con usted para comunicarselo personalmente al res-
pecto -no tengo este dato en estos momentos-, pero
me consta, me consta, que no es largo. evidentemen-
te, no como el Gran Area de Expansién Industrial
que, dicho sea de paso, en los Gltimos meses se ha
agilizado mucho. dicho sea de paso, a pesar de que sea
insuficiente todavia, v que como usted conoce, en
definitiva, lo que habia era un estancamiento por
parte de la Administraciéon de Hacienda al respecto.
que en estos momentos esta desbloqueado y que estan
saliendo adelante los expedientes. Pero yo no diria
que cn ¢l tema de los cxpedientes de comercio sea
mucho, en tanto en cuanto son las propias entidades
de crédito las que estdn motivando a sus clientes a
que lo pidan. Si hubiera una demora considerable
serian cllas mismas las que desaconsejarian a sus
clientes que se acogicran a csta via de subvencidn,
independientemente de que el periodo medio de ma-
duracion de un expediente en cstos momentos no le
puedo decir y me compromeio personalmente con
usted en decirle exactamente cual es ¢l periodo medio
de maduracién de un cxpediente desde que entra la
solicitud en la Delegacion, tramitacién bancaria, de
resolucion por el Consejero comunicandoselo a la
entidad de crédito de que la subvencion esta otorgada.
e inclusive el tramite de pago a la entidad de crédito
de la subvencién otorgada, que como usted sabe va
directamente a la amortizacion del préstamo otorgado
por la entidad de crédito al cliente.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZ): Si. Bueno. Antes, en mi interven-
cidén dije que tenia alguna experiencia, entonces. qui-
z4 le pueda adelantar estos datos. Tardan dos meses
aproximadamente en decir si usted tiene concedido ¢l
crédito © no. y como unos tres meses nas en conce-
derlo, sabiendo que una parte de la cantidad puede ser
librada al principio de esta concesién y la otra con la
certificacién de obra de ese equipamiento de mejora

‘que se va a producir. Tiene usted la palabra si quiere

formutar.

EL SENOR SEISDEDOS ROBLES: Esperemos
que nos dejen algo, para cuando noesotros entremos en
el poder y tengamos que gastar de esta partida.

EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA-
TAL ALVAREZY): El scrior Caballero tiene la palabra.

EL SENOR CABALLERO MONTOYA: $i. Yo no
quiero mas que anadir un matiz. posiblemente abu-
sando un poco de la confianza que tengo con el sefior
Consejero. Es la de que él nos ha cstado hablando
reitcradamente de nucstros artesanos como clientes
del Corte Inglés. Los clientes son los que se comen cl
queso. nucestros artesanos son los provecdores del
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Corte Inglés que son los que le fabrican. Nada mas. ningin Procurador quiere intervenir, damos por fina-
Gracias. ' | lizada esta Comisidn vy se levanta la sesién.
EL SENOR VICEPRESIDENTE (SENOR NA- (Se levanté la sesion siendo las diecinueve horas

TAL ALVAREZ): Muchas gracias, sefior Caballero, Si cincuenta minutos).
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